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Accueil

Le Service Marketing et Développement du pdle Produits Bancassurance du Groupe Omnium
Finance est heureux de vous accueillir dans ce Modul’Info intéractif.

Tout comme vos espaces Pl@net organisés en 4 modules pour faciliter vos recherches, cette
présentation est congue en entonnoir :

Y ya— ] :
maniere-gdereanser-un-montaage-ln—rFine

Pour démarrer, cliquez sur le logo ci-dessus du chapitre de votre choix. Vous retrouverez en début
de chaque chapitre un sommaire interactif pour accéder directement aux points traités. Vous pourrez
également revenira tout moment en téte de chapitre en cliquant sur son logo.

Nous vous souhaitons une excellente découverte de ce Modul’Info.

& Développement




- Les chiffres clés : c6té Groupe

- Les chiffres clés : coté Partenaire

- Le marché
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() Ovinium Finance % POILVONS EI

— FoLh PEUSUITLE BARCARNUEARCE — LeS Chlﬁ:reS CléS

Le montage In Fine au sein du p6le Bancassurance

Exercice 03-04 | Exercice 04-05 Exercice 04-05
V.A. Acté V.A. Acté V.A. En Cours

el oL 12% | 15% | 15%

Fonciérement différent.

{ cgEmﬁ? FONCIER 29 % 32 % 44 %

Entenial [l 31 % 30 % 24-%

€2 \ 1% | 2% | 7%

GE Money Bank

£ M| K| N N

\ Banquesnon | 399% | 35% | 25%

En 2004, le pdle Produits Bancassurance lance le package In Fine.
En 2005, le Crédit Foncier absorbe Entenial. @)
MI - - 6— 02 — p. 4
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Le Crédit Foncier, partenaire historique

Une production de crédit en trés forte hausse :

en Millions d'€

Production OMNIUM CREDIT FONCIER de 2002 a 2004
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Le Crédit Foncier, partenaire historique

Une production assurance-vie avec Cristalliance In Fine en devenir:
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Le Crédit Foncier, partenaire historique

Profil de 'investisseur : Profil du prét :
Age moyen Montant moyen
Locatif CFF 45 ans Locatif CFF 135 K€
marche 40 ans > de 61% au marché || 118 K€

Durée moyenne
Revenu moyen mensuel y

Locatif CFF 5.800 € Locatif CFF 19 ans

> de 16% au marché 5.000 € marche 12 ans
Taux

Taux révisable 81 %

marché 23 %
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(;;)OMN[UM FINANCE Solutions In Fine

— Foih PRUDUITL BARCARNUEANCE — Le marChé

Analyse du marché par les spécialistes du Crédit Foncier

Bilan premier trimestre 2005 :

» Un marché du neuf toujours dynamique : + 26,1 %

> Un ralentissement sur le marché de I'ancien : + 1,2 %

> Un marché toujours alimenté par un effet taux et I'allongement des durées
» Un marché des crédits en hausse de + 10,8 % sur un an

Année 2005 :

> Une poursuite de la hausse des crédits

» Une transformation de la demande dans I'ancien : recul de la primo-
accession et éviction des ménages modestes. La part de marché des ménages
de + 4 SMIC s’accroit.

Prévisions 2006 :

> Légere inflexion due a une remontée des taux (4,6 % en moyenne).
» Des interrogations sur la pérennité du dispositif Robien.
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Modul’
Technique

Le montage In Fine, une question
de stratégie :

- L’optimisation fiscale
- L’intérét financier

- La stratégie patrimoniale
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Le montage In Fine : pour une recommandation globale

>> Quand on est contre le montage In Fine, on a en général 3 objections :
. le baréme est plus cher qu’en amortissable ;
. les intéréts d’emprunt peuvent représenter le double de I’amortissable ;

. la rentabilité dépend de 3 inconnues : la valorisation de I'immo., la variation des taux d’intérét et la
rentabilité du placement !

>> | 'objectif de cette présentation est d'identifier les cas ou I'ln Fine est incontournable, d’'une part & de
sawir ensuite exploiter au mieux les atouts de chaque produit.

>> Pour faire simple, nous allons suivre les 3 axes clés du montage In Fine, tel que vous les retrouvez
dans wotre Kit Produit : I'optimisation fiscale, I'intérét financier et la stratégie patrimoniale.
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UNE QUESTION DE STRATEGIES

Optimisation, alternafives et bon sens
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. Fiscalité directe (déduction de I'amortissement)

... Fiscalité indirecte (T.V.A))
. Fiscalité différée (report de I'amortissement)

.. Mensualité réduite (mais penser a rembourser « a la fin » !)
.. Optimisation des déficits (charges financiéres)
. Efficacité pendant toute la durée du montage

Prét classique Prét “"In Fine” '

Capacité d’épargne
..... &

Débur Fin Débur Fin
+ d’intéréts d’emprunt

= de revenu global imposable

MI -SolulnF ine_2006-0
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>> 1. En terme d’optimisation fiscale, citons...

. D’abord, I'incitation de I'Etat, a travers une économie d’'impét, directe, indirecte ou différé selon le cadre
fiscal choisi ;

. Ensuite, le principe du déficit foncier qui est dopé par le crédit In Fine,
- mensualités réduites (Du 25 ans + ass. vie a I'ln Fine 15 ans) ;
- optimisation des déficits ;

- efficacité maintenue dans la durée.

. Enfin, le couplage avec les avantages de I'assurance vie qui est « mQre » aprés 8 ans en terme de
fiscalité surla plus value. Le crédit étant généralement assis sur 15 ans, les fiscalités se marient
parfaitement.
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L’In Fine adapté au Robien... et aux autres cadres fiscaux !

*  peu adapté
* adapté
*»* trés adapté

La diversification
immobiliére nous
permet d’explorer de
nouwelles Loi de
Défiscalisation pour
lesquelles les
montages In Fine
peuvent également
étre appropriés.
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Solutions In Fine
L’optimisation fiscale

(;;)OMN[UM FINANCE

— FLh PausUiTl BARCANNUEARCE —

Panorama des conditions de financement par cadre fiscal

Conditions de Cadre fiscal
financement
Cré dit - 30 K€ si propriétaire résidence principale ou si patrimoine net égal @ au moins 1 an de reenus -55 K€ siinvestisseur propriétairede sa X
Foncier - Autrescas: minimum 40 K€ réside nce principale a100 % Idem Robien /LMNP/ LMP
Revenu net GE Money . Revenu net fis cal > 120 K€ .
minimum Bank Aucun- Selon dossier ET patimoine net> montant du prét Y (Repzn /LR
Inve st 80 K€ 60 K€
| Aucun. Selon dossier. Patrimoine net doit étre au moinségal 8| Patrimoine net en métopoledoit étre au Idem R obien / LMNP
mmo . f AP - .
50 % de I'investisse ment. moins égal a 50 % de l'investissement
Crédit -30 % en intégrant les loyersdel'opération en cours (valorisés a 85 % de leur montant)
Foncier - ET 40 % sans compterlesloyers de ['opération encours
Taux d’endet- A 0 %
tement Bank Y Revenus = salaires et allocations, plus 80% des revenus locatifs (si garantie Aucun. Selon dossier. Idem Robien /LMNP
maximum a0 locative)
invest 36% 33% 36%
Immo

- Supérieur ou égal a 20 % du montantdu prét

F(;r::::ii:r - Ouégal a au moins 1 an de revenus
- Ouinvestisseur propriétairede sa résidence principale 2100 %
Ratio

d'épargne GEBM‘TEV Aucun. Selon dossier.
financiére an

Invest Epargne aumoins égale a 15 K€ = )

Immo si n'est pas proprié taire de sa résidence prindpale. Dol 2 (L EomRen /U
Di bl n " - 1 500 € parmois pour une personne seule

eI 90 s - 2500 € parmois pour 3 personnes dans lefoyer Non demandé. ldem Robien / LMNP

(FOUATAS Immo -plus 500 € parpersonne a charge

Déevelop pement



Solutions In Fine
L’optimisation fiscale

®OMN[UM FINANCE

— FLh PausUiTl BARCANNUEARCE —

Panorama des conditions de financement par cadre fiscal

Conditions de Cadre fiscal
financement
Hypothéque du bien financé + pour
Crédit résidents DOM : garantie hyp oth écaire
. Hypothéque du bien financé dunbien situé en métropole ou contrat Idem Robien / LMNP /L MP
i Foncier 5 A 5 A
Garantie d'assurance-vieen fonds € dune méme
exigée valeur que le prét
GE Money Hypothéque du bien financé 3 o !
Bank ou caution SACCEF Caufion SACCEF obligatoire Idem Robien
Crédit Reversée intégralement sur le contrat d'assurance vie ou en remb oursem ent
Foncier anticip é du prét Idem LMNP /L MP
TVA GEB':::EV Reversée inté gralementsurle contrat d'assurance vie Idem LMNP /LMP
III:‘:I;SJ -l‘d Re versée inté gralementsurle contrat d'assurance vie Idem LMNP /LMP
a o N X ; .

Cred.l 0% sur Cristaliiance In Fine ou 20 % surautres contrats b Sur.cr_ISt?I! ance [ [ LS G Idem Robien / LMNP /L MP
Foncier prétinférieur a 250 KE ou 20 %

In Fine:

ados seme nt GE Money 20% 25% 20%

minimum Bank
Invest 10% 20% 10%
Immo

Ces informations sont valables ala date du 15 novembre 2005.
Chaque programme immobilier fait I'objet d’un référencement préalable aupres des partenaires pouvant donner lieu a des conditions spécifiques.

Retrouv ez tous les détails des conditions definancement et d’adossement de chacun de vos partenaires dans lesfiches dédiées et sur :
Planet > Rubrique Financement > Solutions In Fine > Financement

Déevelop pement



UNE QUESTION DE STRATEGIES

Optimisation, alternafives et bon sens
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>> 2. Deuxieme axe : l’intérét financier

Une fois que la radiographie a démontré que la situation de l'investisseur était adaptée a un montage In Fine,
c’est la question de la rentabilité qui nous vient a I'esprit.

En pratique, le montage In Fine répond a la regle élémentaire de gestion : la diversification, « je ne mets pas
tous mes ceufs dans le méme panier », je me constitue un patrimoine a la fois immobilier et financier.

Sur un plan purement économique, nous allons commenterensemble les éléments chiffrés que vous
avez a disposition dans votre kit afin d’identifier les cas ou I’on voit sortir clairement le gagnant du
match Amortissable / In Fine.

Omnium Finance >> Pole Bancassurance >> Service Marketing & Developpement




Solutions In Fine
L’'intérét financier

(;;)OMNIUM FINANCE

— Flih PROSUITE BARCANNUEARCE —

Comparaison Amortissable / In Fine selon les TMI

Sans revenus fonciers Prét Amortissable 20 ans

o Montage In Fine 15 ans
avec remboursement anticipé a 15 ans

Colt total du financement immobilier >> 197 696 € 183 388 € 185 809 € 168 844 €
Apport bancaire (en pourcentage) 0% 30% 0% 30%

TMI : 48,09 % - revenu net imposable : 111 000 €
Economie d'impét sur I'opération sans RF 37578 € 19% 33737€ 18% 44 974 € | 24% 44974 € | 27%
Revenus fonciers nets de I'opération sur 15 ans 63000 €| 32%| 63000¢€ 34% 63 000€ | 34% 63 000 € | 38%
Participation investisseur (ss autres RF) 97 118 €1 49%| 86651€ 47% 77 835€ | 42% 58870 € | 35%

TMI : 42,62 % - revenu net imposable : 86 000 €
Economie d'impdt sur I'opération sans RF 32319€| 16% 28915€ | 16%, 38874€| 21%  38874€ | 23%
Revenus fonciers nets de I'opération sur 15 ans 63000 €| 32% 63000€ 34% 63 000€ | 34% 63000 € 38%
Particip. investisseur (ss autres RF) 102377 €| 52%| 91473€ 50% 83 935€ | 45% 64970 € | 39%

TMI : 37,38% -revenu net imposable 73 500 €
Economie d'impét sur I'opération sans RF 28048 €| 14%, 25063 € 14% 33797€ | 18% 33797 €| 20%
Revenus fonciers nets de I'opération sur 15 ans 63000 €| 32%| 63000¢€ 34% 63 000€ | 34% 63000 € | 38%
Particip. investisseur (ss autres RF) 106648 €| 54%| 95325€ 52% 89 012€ | 48% 70047 €| 42%

=» Dans le cas d'une TMI a 48,09% avec un apportde 30% et sans
revenus fonciers préalables, le prét amortissable porte la participation
de l'investisseur a 86 K€, soit47 %du co(t total...

=» Dans un montage "In Fine", sa participation tombe
a 58 K€, soit 35 %du codlt total ! @
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Solutions In Fine
L’'intérét financier

@0MN|UM FINANCE

— Flih PROSUITE BARCANNUEARCE —

Comparaison Amortissable / In Fine selon les TMI

. Prét Amortissable 20 ans
Avec revenus fonciers avec remboursement anticipé a 15 Montage In Fine 15 ans
ans
Colt total du financement immobilier >> 197 696 € 183 388 € 185 809 € 168 844 €
Apport bancaire (en pourcentage) 0% 30% 0% 30%

TMI : 48,09 % - revenu net imposable : 111 000 €
Economie d'impét sur I'opération avec autres RF 50804 € 26% 42 349€ | 23% 69 153 € 37% 69 153€ | 4M1%

Revenus fonciers nets de I'opération sur 15 ans 63000€ | 32% 63 000 € | 34% 63 000 € 34% 63 000 € | 38%
Particip. investisseur (avec autres RF) 83 892 € 42% 78 039 € 43% 53656 € 29% 34 691 € 21%

TMI : 42,62 % -revenu netimposable : 86 000 €
Economie d'impét sur I'opération avec autres RF 49228€ | 25% 41 119€ | 22% 67 294 € 36% 67 294€ | 40%
Revenus fonciers nets de l'opération sur 15 ans 63000€| 32% 63 000€ 34% 63 000 € 34% 63 000€ | 38%
Particip. investisseur (avec autres RF) 85468€ | 43% 79 269€ | 43% 55515 € 29% 36 550€ | 22%

TMI : 37,38% -revenu netimposable 73 500 €
Economie d'impét sur I'opération avec autres RF 46091€ | 23% 38428€ | 21% 62526 € 34% 62 526 € | 37%

Revenus fonciers nets de I'opération sur15 ans 63000€ | 32% 63 000€ | 34% 63 000 € 34% 63 000€ | 38%
Particip. investisseur (avec autres RF) 88605€ | 45% 81 960€ | 45% 60 283 € 32% 41 318€ | 25%

=» Dans le cas d'une TMI a 48,09% avec un apport de 30% et avec des
revenus fonciers préalables de 1 500 euros le prét amortissable porte la
participation de l'investisseur a 78 K€, soit 43 %du co(t total.

=» Dans un montage "In Fine", sa participation tombe a 34
K€, soit 21 % du co(t total ! @)
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Comparaison Amortissable / In Fine selon les TMI

Conclusion -

[X> Le montage "In Fine" joue essentiellement sur les

tranches supérieures d'imposition.

[X> L'investisseur qui dispose déja de revenus fonciers
accentue l'effet de levier du montage « In Fine ».

[X> Le versement initial et les versements programmés
sur le contrat d'assurance vie dopent la rentabilité du
montage « In Fine ».
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UNE QUESTION DE STRATEGIES

Optimisation, alternafives et bon sens
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=»Au démarrage :
paramétrage de la durée du
prét, de lapport, du plan de
versements sur lassurance
vie, du profil de gestion....

= En cours:
adaptation a l'évolution
de la trésorerie

> 4 Au telrlme
S




>> 3. Ce qui nous améne au 3°"° axe du montage, celui de la stratégie patrimoniale.

La meilleure stratégie possible, c’est de ne pas s’enfermer dans un stratégie, autrement dit d’avoir toujours
le choix !

Comme on ne sait pas quel type d’actif sera gagnant dans 15 ans, I'idéal est de se donner la possibilité de
décider dans 15 ans ! C'est ce que I'on peut illustrer de la maniére suivante (retour au schéma).

La encore, c’est la souplesse du produit qui fait toute la différence :
. Démarrage : durée, apport, plan de versement, profil de gestion, ...
. Vie du prét : transformation en prét classique, remboursements anticipés, modulation,

. Cléture : retraits partiels, arbitrages & options de gestion, dénouement mixte du crédit (amortissable / In
Fine), ...
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Modul’
Commercial

- Un conseil élargi
- Une large gamme de préts In Fine

- Un placement dédié, Cristalliance In Fir

@ OSI\O/ILIJ\PIEIUM FINANCE
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Le package Solutions In Fine, pour un conseil élargi...

DES SOLUTIONS "SUR MESURE™
4 monfecrionner slon
ke profil de vos rvestisseurs,

... Mode de distribution
... Spécialisation
... Expertise & simplicité

... Procédure simplifiée
... Adossement a 0 %
.. Offre packagée




(;;)OMN[UM FINANCE

— FhiLh Paosuive BARCARNURARCE — Commentaire propOSé

A I'évidence, le montage In Fine constitue la pierre angulaire de votre recommandation financiére, dans le sens
ou il met en ceuwre 'ensemble de vos compétences, adossées a l'ensemble des moyens mis a wvotre disposition
par le Groupe : Carte de Mandataire = Indispensable !

Et ce, au moins pour 3 raisons :

... Le mode de distribution : En France, les conseillers indépendants constituent la principale source de
distribution de ce type de montage (compétence technique, capacité a trouver et associer les produits entre
eux, commissionnement attractif) ;

... La spécialisation : le montage In Fine est exploité en priorité sur le marché de I'optimisation fiscale >> 5 a
10 % des financements Robien ; 30 a 50 % des LMP, Malraux ou ZRR sont réalisés en In Fine ;

... L'état d’esprit de I'approche commerciale : un seul interlocuteur qui est compétent sur 'ensemble de la
problématique et qui apporte a la fois une expertise a forte valeur ajoutée et |la simplicité dans sa mise en
ceuvre.

En 2004, nous avons lancé le package In Fine avec 3 axes originaux :
... La procédure hatmmonisée de prise en garantie (délégation de créance pour tous)
... Le contrat d’assurance vie Cristalliance In Fine (adossement a 0 %)

... Une offre packagée compatible avec 'ensemble de la gamme
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Solutions In Fine
Une large gamme de préts In Fine

@)Sﬁlﬁium FINANCE

— Flih PROSUITE BARCANNUEARCE —

Le package Solutions In Fine, c6té gamme de préts

iy . ) . » In Fine In Fine
FaciléoIn Fine Kpito Flexicredit Cadence 12 Capé
Duré e maximum 25ans 25ans 20 ans 15 ans
Période I Fine 6a15ans 10, 120u 15 ans 20 ans 15 ans
Pério de Amortissable 10 ans 15, 130u 10 ans - -
Montant minimum du prét 50 000 € 21500 € 15300 €
T Fix. ourév. Révisable Révisable Révisable
annuellement annuellement mensuelle ment annuelle ment
. . oul
Option Taux Fixe ol Possible uniquement en période amortissable oul NON
Remboursement anticipé possible oul
Sans IRA apreés... 2 ans I 1an
A . 7 ans 9ans
(préts a taux variables) si remboursement > 1500 €
20% 20 % sifonds Euros 20 %

Adossement initial minimal

Dés 0% avec
Cristalliance In Fine

30 % sifondsUC

(10% possible selon cadre fiscal)

oul Qoul
& NON . .
Versements programmeés obligatoires obligatoires
Supports d’inves tisse ment Fonction de l'ad ossement Libres 65% minien supports sécuritaires

Ces infor mations sont valables ala date du 17 féwrier 2006.

Retrouvez tous les détails de vos préts In Fine dans les fiches produits situées sur : Planet > Rubrique Financement > Sol utions In Fine > Financement> Nom du prét
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L’épargne de I'investisseur prise en garantie...

-
.

]

GRISTALLIANCE
D ERENT ( =

par support en

pest 0 Fro,catma

compta lex

it
° bl Il Kl B e
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ko mtamoger Fonad:

... gestion centralisée

F
= R L
& er/ou £

... adossement 0%

... barémes bonifiés : - 0,20 %

- ' @c-uun

OMMNIUM FINANCE

= FOLE FPRODUIT

BANCALIRRANCE =

OMNIUM FINANCEMENTS
Baréme bancaire en vigueur dans |e cadre du dispositif Robien depuis le 01 février 2006

>> GAMME FACILEO (NP)

15 ans + différé total 4,45% < ad 43,69 € 108% 108% 104%
£ M’Lé 12 ans + différé total 4,40% ossement sur _Différé total av. | 43,24 € | 108% | 104% E
Lristalliance InFine .
10 ans + différé total 4,35% liwraison : 42,78 € | 107% - -
b LM Tog ans + différé total 4,35% — 36 mols max. 42,78 € - - -
Prét In Fine e 4,65% s mensualité pour 10 | 4552 € | 108% | 108 | 105K
Taux fixe 12 ans + différé total 4,60% sl adossement HORS KE tent compte dun | 45,07 € 108% 105% =
10 ans + différé total 4,55% Cristalliance In Fine > 20 % forfait "packags” (2) 44,61 € 108% i i
|08 ans + différd total 4,55% 44,61 € = = =
51 adossement sur . Différé total av.
De 6 & 15 ans + différé total 3,35% Cristalliaryce n Fips < livraisen - 33,76 € 103,35%
FACHLED = samotsme
B FiloNE 51 adossement sur . La mensualité pour 10
wlbh meral I IR Erarallianes s Elna - K& flant FLNITL I1 AR & 103 1 5%

X Developpement




L’épargne de I'investisseur prise en garantie...

GRISTALLIANCE
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La puissance d’'une gamme financiere

FORMULE PREDOSEE \

Alliance Offensive ‘
Alliance Equilibrée ‘

RIS

R,
L L o L B
me-uum_mh:%m

B  -ORMULE ENRICHIE
ﬁ\ 22 fonds

@) 9 sociétés de gestion

________________________________________________________________________

6 nouveaux fonds viennent enrichir la gamme existante :
= 2 fonds défensifs : Carmignac Sécurité, SH Multigest Rendement,
= 2 fonds équilibrés : Carmignac Profil Réactif 50, SH Multigest Equilibre
= 2 fonds offensifs : Carmignac Profil Réactif 75, SH Multigest Réactif
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Alliances 2006 : une composition retravaillée

B FORMULE PREDOSEE N8

Alliance Offensive ‘

{.,x_ i I Alliance Equilibrée ‘
"L"“*'L""&?%nla Alliance Défensive O

@ ) Alliance Protégée ‘

____________________________

___________________________________

___________________________________

- -

CPR “0%

M.-\NM;:M: NT



Alliances 2006 : des performances optimiseées

Alliance Offensive 2006

Carmignac Profil Réactif 75 40 %
CPR Croissance Dynamique 40 %
SH Multigest Réactif 20 %

\
Perf. nette : 18,14 % (03) / 10,6 % (04)

Alliance Equilibrée 2006

Carmlgnac Profil Réactif 50 40 %
CPR Croissance Réactive 40 %
SH Multigest Equilibre 20 %

~
Perf. nette : 14,48 %(03) / 8,09 % (04)

J

Alliance Défensive 2006

Carmlgnac Sécurité 40 %
CPR Croissance Prudente 40 %
SH Multigest Rendement 20 %

~
Perf. nette : 7,87 % (03) / 5,12 % (04)

J

Alliance Protegée 2006 Perf. nette : 4,38 % (03) / 4,36 % (04)

Fonds Euros 80 %
FORMULE PREDOSEE LCarmignac Sécurité 20 %

& Développement




@SIZ:IF:;UM FINANCE

— Flih PROSUITE BARCANNUEARCE —

w

Solutions In Fine

Un placement dédi€, Cristalliance In Fine

Conditions d’investissement sur les Alliances

Date antérieure au
Ter janvier 2006

Date postérieure au
Ter janvier 2006

Versement
initial

Investi sur les Alliances d’origine.

Investi sur les Alliances 2006.

Versement
complémentaire

Investi sur les Alliances d’origine.

Investi sur les Alliances 2006.

Versement
programme
initial

Investi sur les Alliances d’origine.

Continue a s’effectuer
automatiquement sur ces
dernieres apres le 01/01/06.

Si le client souhaite investir sur les
nouvelles Alliances 2006, il devra en
faire la demande via le formulaire

« Demande de Versement »
Cristalliance In Fine disponible sur
Planet.

Investi sur les Alliances 2006.

& Développement



Les caractéristiques du contrat

> 4,80% sur chaque versement

> 1% de I'épargne gérée prélevé mensuellement
> 1,20% de I'épargne gérée prélevé mensuellement si mise en place de
I'option Sécurisation des plus-values/dynamisation de I'épargne

> 1 % des sommes arbitrées

> 1 arbitrage gratuit par année civile

> Montant minimum pouvant étre arbitré : 500 euros

> Pas de limitation dans le nombre d’arbitrage par année civile

> Versements libres: 1 500 €

> Versements programmés:

100 € /mois — 300 € /trim. — 450 €/sem — 800 €/an

> Versement minimum par orientation ou par support :
* 100 € pour les versements programmés

* 1.500 € pour les versements libres et 500 € par support

> Garantie Décés obligatoire a hauteur de 80% des versements nets
investis (rachats déduits)

> Extension optionnelle a hauteur de 100% des versements nets
investis (rachats déduits)

> Dynamisation de I'épargne

Accessible a partir de 15 000 €

Option pouvant s’exercer sur 12/24 ou 36 mois

> Sécurisation des plus-values

Accessible a partir de 15 000 €

Colt : Frais de gestion suppl. de 0,20% compris dans les frais de gestion
de 1,20%
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- L’adhésion a Cristalliance In Fine
dans le détail

- La procédure de prise en garantie

- Les étapes de la gestion

OSI\O/ILIJ\PIEIUM FINANCE

— POLE PRODUITS BANCASSURANCE —
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GROUPL = "
() Ovinium Finance @ Solutions In Fine

— FALL PEOSUITL BARCAIIDEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 1. La numérotation
2 ...........o--ooo.oooooo..o.ooooooooooooooooo’ NQ IF 0200
i ..’. CONTRAT COLLECTIF D’ASSURANCE SUR LA VIE
K . ! :. LIBELLEEN UNITES DE COMPTE ET/OU EN EUROS
- DEMANDE D’ADHESION
CRISTALLIANCE
Unptirabytion Amcibre e toute sinpliché -...
o Bon 4 savoir !
...chaque demande est numeérotée : Afin de vous faciliter

jation de ce
|’appropriation
contrat, I’ensemple d.e_s:
rubriques a été simplifié

v' ce numéro engage la responsabilité du conseiller

v en_casGde pert;,’ll est important d’en informer le ot harmonisé avec le
Service Gestion Réseau contrat Cristalliance Vie.

Ainsi vOus retrouvez
vos reperes etétes plus
efficace !

& Développement
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@S‘P{:‘IWIUM FINANCE

— FlLL FRUSULTL BARCARIUEARCE —

Dans le détalil...

Solutions In Fine
La demande d’adhésion

2. Le titulaire de I'assurance-vie

W

ADHERENT(E) / Assure(E)
OMile OMme OM.

o O
MNom de Jeune fille © e D e e
N LT=Y [
Adresse (de la résidence PrinCipale) @ .. s e

L Célibataire

L1 Marié{e)
=T T T

Code Postal @ i, Wille .'..

Ll Pacte Civil de Solidarita  OVeuf (ve) U Divorcéle)

R £ T T

[ - :{vil& DEPAITRITIENE | oottt e et e € 8 0 8 8 8 £ £ £

O I 1= 1 T T

...un placement par personne : g

v le placement se fait au nom d’une seule personne ;

v’ si I’assuré est mineur (il ne peut cependant pas avoir
moins de 12 ans), précisez : “représenté par ses parents :
M... & Mme...”, qui signeront tous les deux la demande ;

v dans de rares cas, I’adhésion “conjointe” ouen “SCF’
est possible (nous consulter pour obtenir les avenants
spécifiques).

Plusieurs placer_nents
peuvent étre pris en

garantie dans le chre_

d’un montage In Fine :

celui de Monsieur ET
de Madame.

& Développement



GROUPL = "
() Ovinium Finance @ Solutions In Fine

— FALL PEOSUITL BARCAIIDEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 3. Mentions concernant le prét In Fine

INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES EN CAS D’ADOSSEMENT DU CONTRAT A UN PRET IN Fip

Banque partenaire :......Crédit.Foncier. ... | Autre BANGUE oo

MNom du prét : e AGHEOINEIN sy | iiibassmeprecemesanas ans sensene prs s e s o g sens
INEErlOCULEUF § e

Montant du prét : ..95.000..............€ Apport initial sur CRISTALLIANCE IN FINE : ..A0... % du montant total du prat.

Q(J‘autor'ise l'agence e GFE. TOUIQUSE..... ... 1a direction des financements et les services de gestion de la banque mentionnée

ci-desvﬁ Interroger Foncler Assurancg spr la situation de mon contrat Cristalliance In Fine.

o oy @il 2 : g :

er'autorls'e- EQncler Assurance a°ifterroger | émJ::_IIssement bancaire cité précédemment sur la situation de mon prét In Fine.
° °

L]
®eco° LI

. . g A savoir
...un dossier simplifié : Pour un In Fine réalisé avecle
’ . - 5 dit Foncier + Skandia ou
v Le document d’attestation autorisant chaque il |a banque demande au
intervenant (bancaire et assureur) a s’interroger odios’craipteur de remplir une
mutuellement a été supprimé et intégré dans la =0 attestation que VOUS

trouverez sur Planet>

demande d’adhésion. |
Finanoement > Vos solutions

a produits > solutions In Fine >

v’ Les 2 cases doivent étre cochées par t
P Financemen

P’investisseur.
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() GuiNium Finance @

— FLh PausUiTl BARCANNUEARCE —

Commentaire proposé

Ce bloc pemet a la gestion de disposer de toutes les informations nécessaires pour suivre au
mieux I’'avancement du dossier investisseur.

> Case « Autre banque » : si I'établissement préteur n'est pas une banque partenaire, remplir celle<ci.
Pour les banques partenaires précisez simplement le nom de I'établissement et du prét ;

> Apport initial ou encore appelé adossement initial : I'investisseur peut choisir le montant de son
versement initial, celui-ci est mentionné en % par rapport au montant global du prét. Si cet
adossement est inférieur a 20%, I'investisseur dewra répondre a un certains nhombre de critéres et
son contrat respecter quelques conditions mentionnées dans les fiches « Conditions de financement
et d’'adossement » de chaque partenaire bancaire ;

»  Afin de suiwe au mieux la reconstitution du capital emprunté sur le contrat d’assurance vie, Crédit
Foncier demande une « Attestationa remplir par le souscripteur ». Ce document permet ala
Banque et ala Compagnie de s’interroger mutuellement sur I'évolution des capitaux.

»  Pour les montages Faciléo In Fine + Cristalliance Vie (Skandia) ou Fipavie Premium
(Oddo), ce document, disponible auprés du Senice Gestion Réseau et sur Planet, doit étre
joint a la demande d’adhésion ;

»  Pour les montages Faciléo In Fine + Cristalliance In Fine (Foncier Assurance) il suffit de
cocher les deux cases préwes sur la demande d’adhésion.
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— FhLl PRoBUITE BARCARNLEARCE —

Dans le détalil...

Solutions In Fine
La demande d’adhésion

4. Durée du contrat

DUREE DE L’ADHESION

Je choisis librement d’adhérer a Cristalliance In Fine pour une durée égale a:

o0 . P T
Dans le cadr‘ﬂm p'r%ﬂp Fine : la durée du prét + un an, soit
00 Dans les autres cas, durés choisie : ans
L]

ans (prorogeable annuellement par tacite reconduction)

®
...une durée adaptée a I'ln Fine :

v' Si le contrat est pris en garantie dans le cadre
d’un prét In Fine, sa durée doit étre égale a:

la durée totale du prét (pour certain prét :
période in fine + période amortissable)

+ 1 an (pour des motifs de gestion)

Omnium Finance >> Pole Bancassurance >> Service Marketing & Developpement

Attention ! .

Pour un montage In Fine, qui

nécessitent la mise en place
d’un plan de versements|

programmés, le calcul de at

mensualité « assurance » |es
basé sur la période dite In

Fine (hors période
amortissable).




GROUPL = "
() Ovinium Finance @ Solutions In Fine

— FALL PEOSUITL BARCAIIDEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 5. La libre désignation des bénéficiaires

BENEFICIAIRE(S) EN CAS DE DECES

En cas de décés de I'assuré(e) avant le terme du contrat, les capitaux dus par I'assureur seront versés au bénéfice de:

O riagcomiaine roR sgparé de corps ni divorcé a la date du décés, a défaut, par parts égales entre eux, mes enfants nés et a naitre, vivants ou
oo, ce,

représentés, a défaut mes héritiers” ¢elon les régles de dévolution légale.

L1 Autre(s) bénéficiaire(s) {Indiquez les n’qns. prénoms, dates et lieux de Nalssance) |

S B —————————. ut mes héritiers selon les régles de dévolution légale.
[0 Selon désignation déposée chez Maiteb..........cooorererriiccrcieneens g SVOTAINE A e

gt & défaut mes héritiers selon les régles de dévolution légale.
L1 Mes héritiers.

. . : : A savoir
...regles élémentaires: : En cas de déti‘e: de ot n
. X - .. °. ) PADI du pre
v Attention ! La 1¢" clause n’est pas nominative : : ‘eF'!‘p"::rt:s;’urse emprunt
elle désigne le conjoint au moment du déces ; .E - _'_r:?épargne consitutué_e sultr
. . . o t d’assurance Vi€ es
v’ La 2" clause doit faire apparaitre en revanche . le contra

transmise au pénéficiaire

les noms et dates de naissance. ¢ dans son intégralité !

Omnium Finance >> Pole Bancassurance >> Service Marketing &
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GROuPL = "
() Gvinium Finance @ Solutions In Fine

— FlLL PROSULTL BARCARIUEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 6. Une assurance pour le(s) bénéficiaire(s)
a 2 niveaux

GARANTIE EN CAS DE DECES
En cas de décés, cette garantie permeat de transmettra au minimur Hes sommes nettes investies (rachats déduits) au{x) bénéficiaire(s)
ésigné(s). Je reconnais avolir pris connaissance des caractéristiques de cette garantie ainsi que de son mode de tarification.

%}ption :Je choisis d’étendre la garantie en cas de décés a 100 % des versements nets (rachats déduits).

¢ .. fonctionnement de la garantie :

v' Avantage : en cas de décés de I'assuré Capital sous risque ®
pendant la durée du contrat, c’est la (sur_ lequels’applique %
garantie pour le(s) bénéficiaire(s) de le C°‘,‘1§°?s'g%${,?s")“e aus s

toucher au moins 80% du capital versé,
voire 100% si I’option est cochée.

: X 100%
v Ouverte aux adhérents de 12 a 80 ans. Capital versé
800/0‘.0...0...0...0..

v Baréme en page 6 des Conditions gag?,?i:’gnpggs'ade

ANA déces, quelle que
Générales. soit la qrformgnoe
du placement)
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Dans le détail... 7. Un versement minimum a I’adhésion

VERSEMENT

% A la souscription, j’effectue un versement initial de :.........41.500.0u.100.................€ dont 480 % de frais inclus
{minimum : | 500 euros ou en cas de mise en place de versements pmg*nmés. le montant pracled cl-daczoug)

' Je choisis dg mettre en place des versements programmeés pour un montantde: 100 ou. plUS £ dont 4,80 Tt
‘ous les %/ meois (mini : 100 €) O trimestres (mini : 300 €) I semestres (mini : 450 €) [ ans (mini : 800 £€), 4 compter d

™ £s versements programmés démarreront un mois apres (joindre ym 'RIB) Jeffectue mon premier versement par chéque a
Selun la législation en vigueur, pour tout versement s.upér'ieur a 150 000 €,j’indique I'o Figine des fonds :
. O Succession / Deonation O Vente d'immeubles Cfelygnsfert d'épargne O Autres : IR LY T T —

®oe Pendant le délai de renonciation, le wversement initial r'e;l:r sera investi sur la Sicav Foncier Court: Terme.
Apres I'expiration de ce délai, le versement sera réparti, sans frais, sur' les différents supports que j'ai choisis. ¢
Hédalite de réglement du versement initial : chéque a I'ordre de FONCIER ASSURANCE émanant d’'un compte i rﬁon norm.

.0" ‘ ...n..
..toute adhésion doit étre accompagnée d’un chéque dont le montant
:sera indiqué sur cette ligne

v En cas de versements programmés : le premier versement est a effectuer par -
chéque. Les prélevements se feront le 05 de chaque mois.

v Les procédures TRACFIN impliquent de préciser I'origine des versements g, ...-**
supérieurs a 150 K€.

1
L)
Omnium Finance >> Pole Bancassurance >> Service Marketing & Developpement 6 . 4 @




() GuiNium Finance @

— FLh PausUiTl BARCANNUEARCE —

Commentaire proposé

Foncier Assurance demande 1 seul chéque a 'adhésion qui sera encaissé a réception.

En cas de mise de place de versements programmés sans versement initial : il correspond au
montant du premier versement programmeé.

Dans les autres cas : il correspond au montant du versement initial.

Le plan de versements programmés :

Pour le Crédit Foncier : En cas d’adossement inférieur a 50%, des versements programmeés doivent étre
mis en place. Leur montant sera évalué en fonction d’'une hypothése de rendement de 4 % l'an net de
frais de gestion (supports a tendance sécuritaire), avec des frais sur versements de 4,80% et pour une
durée de 6 a 15 ans selon la formule choisie. Votre simulation doit étre \érifiée par votre agence Crédit
Foncier;

Pour GE Money Bank : Aucune consigne n’est déterminée dans ce domaine, pour autant, selon I'apport
initial, un plan de versement est vivement recommandeé.

Pour Invest Immo : Des versements programmes doivent étre mis en place. Comme au Crédit Foncier,
leur montant sera évalué en fonction d’'une hypothése de rendement de 4 % I'an net de frais de gestion
avec des frais sur versements de 4,80% et pour une durée qui dépend de la formule choisie (8 a 15 ou 20
ans). Votre simulation doit étre vérifiée par votre agence Invest Immo.

Astuce : Nous wous recommandons de faire coincider le démarrage des versements programmeés avec
I'adhésion, afin de faciliter la mise en place du montage. Evitez autant que possible de les
reporter a la date de liwvaison incertaine par définition).
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Dans le détail... 8. Le profil du placement

REPARTITION DES VERSEMENTS

Je souhaite que mes versements soient répartis comme suit. J'investis au minimum 500 € par orientation financiére ou par support en
cas de versement libre, 100 € en cas de versements programmeés.

En cas d'adossement de mon contrat dassurance vie a un préat In Fine, cette répartition doit prendre en compte les critéres définis par
I'atablissement préteur. Mon conseiller financier est en mesure de me fournir ces informations.

O Je choisis la ou les or'ientation[(s)] d:il:!:::::l Mv'::::';:ges etlou [ [effectue une sélection personnalisée Ri';::‘::rmm Ri';x‘::::t:eg
i asélecrionnee(s). initial programmeés armi les supports de la gamme : initial programimés
A y . N

ALLIANCE PROTEGEE % % |_Fonds € Foncier Assurance % *
= %

ALLIANCE DEFENSIVE % % - < -
CPR Croissance Réactive % *
% %

ALLIANCE EQUILIBREE g B

_Opportunité & Protection 906 q-ordee..,
E P\LkIANCE OFFENSI"-"y g B N - % '-. %

.:Le toml de la répartition des versements (orientations pré-sélectionnées + sélection personnalisée) deit &ure égal 3 100 %,
°

...le choix du style de gestion, fonction de la sensibilité de I'investisseur

‘® v Alliances financiéres : les “alliances” sont un cocktail de 3 fonds de
gestionnaires reconnus, sélectionnés par le péle Produits Bancassurance ;

v _Gestion libre : 22 fonds sont disponibles (dont le fonds OP 906 en versements ponctuels
uniquement). Retrouvez la liste compléte dans I’Annexe Financiére jointe au contrat.
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— FLh PausUiTl BARCANNUEARCE —

Commentaire proposé

> En fonction de 'adossement, le Crédit Foncier demande que la répartition respecte les régles
suivantes :

Niveau d'apport ou d'adossement initial :

. Inférieur a 20 % : 100% en supports de classe 1

. Supérieur ou égal a 20 % : 20% minimum en supports de classe 1
Restant en supports de classe 1, 2 ou 3 au choix
Les classes des supports sont mentionnées dans la fiche des performances Gamme Cristalliance que
vous recevez chaque semaine dans « Infos A Fonds ».
- Classe 1 : supports défensifs
- Classe 2 : supports équilibrés
- Classe 3 : supports offensifs

»  Garanties demandées par GE Money Bank :

- Si 'adossement est inférieur a 30% (minimum requis : 20%) : 100% des fonds doivent étre
investis surle Fonds Euros

- En cas d’adossement supérieur, vous étes libre de choisir les supports d’'investissement.

»  Garanties demandées par Invest Immo :
- Adossement initial : 65 % mimimum en classe 1.
- Restant : liberté de choix.
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Dans le détail... 8. Le profil du placement

REPARTITION DES VERSEMENTS

Je souhaite que mes vegsaeesiagg soient répartis comme suit. J'investis au mini

@ cas de versements programmeés.

En cas d’adosse t de MOM contrat d’assurance vie a un prét In Fine, cette répartition doit prendre en compte les critéres définis par

I'établissement pfréteur. Mon conseiller financier est en mesure de me fournir ces informations.
LJ

orientation financiére ou par support en

cas de versement lj

e . ) Répartition Répartition des . . } L { Répartition du \ | ffRépartition dee
O |e choisis t ou les orientation{s [0 Jeffectue une sélection personnalisée
mancct e pre-sdectomeets) | ¢ Vegemere | | veremence J | etfou | 5 S S e ool | [
° (_\ . -
ALLANCE PROTEGEE 40 = 40 CPR Croissance Dynamique % 60 *
3 % %
ALLIANGE DEFENSIVE % gz .
¢ 30 | Opportunité & Protection 906] 30 = *
. % X
ALLIANGZE EQUILIEREE £
: E) %
a 4
ALLIAI\&:.E.QI.:FENSIVE L *)
M.E.:Le total f;la répartition des versements (orientations pré-sélectionnées + sélection personnalisée) deit &tre &gal 2 100 %, 100 % 100 %

¢ [ A

...1a répartition du capital :

v Veillez a respecter les minima par support...

v ...et & répartir intégralement le capital @:.., T ¢ eeren®
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() Ovinium Finance Solutions In Fine
S PR L BRI R AN EE = La demande d’adhésion

A savoir Le profil du placement pour un montage sans adossement

REPARTITION DES VERSEMENTS

Je souhaite que mes versements soient répartis comme suit J'investis au minimum 500 € par orientation financiére ou par support en
cas de versement libre, 100 € en cas de versements programmeés.

En cas d'adossement de mon contrat d’assurance vie a un prét In Fine, cette répartition doit prendre en compte les critéres définis par
I'etablissement préteur. Mon conselller financier est en mesure de me fournir ce

Possible uniquement si

Répartition Répartition des n du Répartition des

| O ko gy e | e | otiou | 0 ot vous combinez ™| e
aluance proTecte Classe 1 => 50 = Cristalliance In .F”ne N %
avec le prét Faciléo In x %
. ALLIANCE DEFENSIVE Cfasse 11 => * 50 = Fine du Crédit Foncier. % *
ALLIANCE EQUILIBREE % % * *
T %
ALLIAMCE OFFEMNSIVE % % % %
MLE. :Le total de la répartition des versements (orientations pré-sélectionnées + sélection personnalisée) doit tre égal a 100 %.
= [} . p— N ————— \
le pret au terme : I des supportsdansla fiche |
I des performances Gamme |
1. Des versements programmés doivent étre mis en place. : Cristalliance I
__________ -4

2. La répartition doit se faire sur des supports défensifs (classe 1).
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GROUPL = "
() Ovinium Finance @ Solutions In Fine

— FALL PEOSUITL BARCAIIDEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 9. Le “Pilote Automatique” du placement

OPTIONS D’ARBITRAGES PROGRAMMES

Dés 15000 € de versement, CRISTALLIANCE IN FIME vous permet de sélectionner en fonction de vos objectifs I'UNE des deux
options d’arbitrages automatiques proposées.

...optimiser I'option :

v Une seule option par placement a partir de 15 000 € de

capital ; L’utilisation des

arbitrages automatiques
v Frais de gestion : est pertinef\te Qqurt
v 'option “Dynamisation progressive du capital” est gratuite ! combiner sedcurl:;ftiet
v I'option “Sécurisation des plus-values” porte les frais de recherche isi\Z)
gestion annuels a 1,20 %. lIs s’appliquent sur 'ensemble du (dynam '
placement.

v Pas de rachats programmés possibles en cas de mise en
oeuvre d’arbitrages programmés.

& Développement



Dans le détalil...

9. Le “Pilote Automatique” du placement
{OPT[DN 1 : SECURISATION DES PLUS-VALUES

Je sovte sécuriser les plus-values générées par les supports que [ai sélectionnés précédemment. Je choisis de les transférer
automatiquement vers le support de séy
comibie suit : [ +5 %

O +10% +15%

sation : le Fonds en Eurcs de Foncier Assurance, dés qu'elles atteignent le seuil que je définis

o

T e T
...programmer le “pilotage” : o f l ‘L E
v' choisir un “seuil” de performance ; e >Tz
v les plus-values seront transférées vers le I +1
fonds euros offrant le maximum de garantie — _’ —
de sécu rité_ VEEE UN FORDE EY EUBDE
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Dans le détalil...

9. Le “Pilote Automatique” du placement

{OPTIDN 2 : DYNAMISATION PROGRESSIVE DU CAPITAL
Jai investi sur le support sécuritaire d'attente : le Fonds en

Euros de Foncier Assurance et je souhaite progressivement
dynamiser ce capital en le transférant mensuellement vers les
supports que je sélectionne ci-contre.

e souhaite réaliser la dynamisation de mon investissement en :

O 12 mois O 24 mois i 36 mois

Origntations et/ou sup
vers lesquels je sou

orts équilibrés et/ou offensifs

aite affecter les arbitrages

Alliance Equilibrée 2006

Alliance Offensive 2006

SH Multigest Ejuililge\

N\

\

\

...programmer le “pilotage” :

v I'option est mise en oeuvre a I'occasion d’un
versement de 15 000 € minimum et porte sur
cette somme uniquement ;

v’ sélectionner la période durant laquelle cette
somme sera arbitrée mensuellement
(ex : 15000/36 = 416,67 € arbitrés) ;

v'choisir les fonds vers lesquels ce montant
sera transféré chaque mois.
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GROUPE = u
() Gvinium FinancE @ Solutions In Fine

— FoLh PEUSUITLE BARCARNUEARCE — La demande d’adhéSion

Dans le détail... 10. Conclusion du contrat

Je reconnals avolr requ un exemplaire des Conditions Générales de CRISTALLIANCE IN FINE n® CG- 30.00 1-06/04 valant note
d'information, un modéle de lettre de renonclation ainsl que IFAnnexe Financigre descriptive des supports financiers et en avolr
pris connalssance avant de signer la présente demande d"adhésion.

Jal été informé(e) des conséguences sur la disponibilicé de mon contrat qu’entrainerait 1° ar:n:-ep tation par le(s) bénéficlaire(s) de

leur désignation et déclare avolr &té informé(e) que je prends a ma charge la risgus
lié & ces supports.

5 unités de comptea

Félicitations !

Fala i, Vous venez Je f‘alre l:‘ng:r?
dans le challenge ‘A Cha

de plus
Son Défi” dhérentie) assuréie)
mentlon i A et ohprouve o

Mom et prénom di jieces sont

rifier que toutes les P
“ t” vous permet de Vé Reked s
}_c?lntgge:‘r(\ |;l):\r‘tlcuher la piece @’ identité de l'a

le Service Gestion Placement du Groupe
e

Prochaine étape
Omnium Finance...

copie de cette demande

s de joindre une

- i a
Rappel : n oubliez p de financement !

d’adhésionau dossier

Attention : aucun versement en liquide
ne doit étre accepté par un conseiller !
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@(3MMUM FINANCE Solutions In Fine

= PRLL SRR raCah anhmis = La procedure de prise en garantie

Cristalliance In Fine : une procédure simplifiée

Quand Qui Etapes Quoi
O Transmet la demande de financement a la banque avec une
J copie de l'adhésion au contrat Cristalliance In Fine.

O Transmet l'original du bulletin d'adhésion du contrat Cristalliance
In Fing au pdle Produits Bancassurance.

O Encaisse le cheque d'adhésion.

O Edite et envoie a l'investisseur les conditions particulieres du

J+5 Foncier contrat g::i'ast*.ura_nce vie en 2 exz_amplaires_ don; un doit &tre _

Assurance retourne & Foncier Assurance signe par l'adherent. Une copie
des conditions particuligres est transmise au pole Produits
Bancassurance.

O Adresse a l'investisseur l'offre de prét et 3 exemplaires de
délégation de créance.

O Fait et garde une photocopie des conditions particuliéres du
contrat Cristalliance In Fine.

O Adresse a la banque :

-l'offre de prét acceptée (11 jours aprés reception),

-les 3 exemplaires de délégation de créance signes,

-l'ariginal des conditions particuliéres du contrat Cristalliance In Fine

Signe les 3 exemplaires de délegation de créance.

Transmet les 3 delegations a la compagnie d'assurance.

Signe les 3 exemplaires de délegation de créance.

Envoie 2 exemplaires signes par les 3 parties a la bangue et

garde le 3eme.

Receptionne les 2 exemplaires de delegation de créance signes

J+36 Banque par les 3 parties et en enveie un a l'investisseur.

J+8 Banque 3

J+21

J+25 Banque 5

U oo

Foncier
+
P+g Assurance &

U

a Deéblogue les fonds a la demande du notaire.
. O Des lafin du d&lal de renonciation la compagnie investie le
J+3 Foncier In du geal e renonciation fa compag
Assurance versement initial sur le(s) fonds sélectionné(s).

d Emet et adresse « |'état financier » a linvestisseur.
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GROUPL = "
() Ovinium Finance @ Solutions In Fine

— FlLL FRUSULTL BARCARIUEARCE — LeS étapes de Ia geStion

Qui ? Quand ? Quoi ?
Christine FAUVET Réception du dossier
‘ par le Service Gestion Placement
Y Sophie FLORES

... verification des élements
... lettre de “Bienvenue” a l'investisseur

Carine RESPLANDY .. . .
... transmission du dossier chez Foncier

W Marika CZAKO Assurance
Encaissement du versement

w Mireille GONZALEZ = correspond ala « date d’effet »
' ... émission des Conditions Particulieres

GROUFE

FONCIER (e - . Fin du délai de renonciation
ASSURANCE (‘)(}MN”IM I INANCE J+ 3' = répartition des fonds

... émission d’un Avis d’Opération

Amélie POLETTI

ERBIDE ...Validation de la qualification
OMNIUM FINANCE ...Réglement des honoraires des conseillers

— POLE PRODUITS BANCASSURANCE —

©

e Marketing & Developpement



@(JMMUM FINANCE

— FALh Faosuiie BarcalibaaRcE — Commentaire pfOpOSé

Le Service Gestion Placement du péle Produits Bancassurance est a votre disposition pour
toute question relative au dossier de l'investisseur :

J. Aréception du dossier :

=> L’Assistante Gestion Placement vérifie les piéces jointes avant d’adresser un courrier de bienvenue a linvestisseur qui
confirmera le démarrage de la procédure d’adhésion.

J +5. Le dossier est fransmis aux services de Foncier Assurance qui procédera a I'’encaissement des fonds :

> Le contrat est officiellement ouvert a partir de la date d’arrivée des fonds sur le compte Foncier Assurance ;

> La compagnie émet les « Conditions Particuliéres » du contrat et les adresse a linvestisseur par courrier ;

> Aprés vérification, le Service Gestion Placement adresse une copie par mail au conseiller (par courrier s’il n'est pas
informatisé) ;

> La date d’effet du contrat est arrétée (encaissement des fonds) et donne le point de départ du délai de renonciation.

Dans cette période, les fonds sont placés sur unfonds garanti (Sicav Foncier Court Terme).

J+35. Le délai de renonciation s’achéve :

> La compagnie investit le versement sur les supports et/ou orientations sélectionnés par l'investisseur ;
> La compagnie émet un « Etat Financier » qui correspond a la 1ére situation de compte et l'adresse a l'investisseur ;
> Aprés vérification, le Service Gestion Placement adresse une copie par mail au conseiller.

Dans la foulée, la comptabilité donne suite a la validation de la nouvelle qualification du conseiller etréegle les
honoraires liés a la vente (point valeur 0,4).

Exemple : pour 10 000 € collectés par un Manager a 6 % : (100 000 x 0,4) x 6 % =2 400 € (soit 2,40 %).

N.B. : La commission récurrente sera versée chaque année en mars (en fonction des nouveaux paliers).
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- Les équipes a votre service

- Des outils concrets

OSI\O/ILIJ\PIEIUM FINANCE

— POLE PRODUITS BANCASSURANCE —
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() Ovinium Finance Solutions In Fine
S PR L BRI R AN EE = Des équipes a votre service

Le Groupe Omnium Finance met a votre disposition :

» Le Service Gestion Réseau pour commander vos kits produits, vos contrats, les
plaquettes commerciales et les formulaires de gestion :

=] drc@omnium-finance.com
= en précisant le nom de votre assistante dédiée dans I’Objet

C i R . .
» Le )ewice Jnformation pour répondre a vos questions juridiques &

fiscales, et réaliser vos simulations :

=] service.information@omnium-finance.com
» Un mail unique vers le Service Gestion Placement pour le suivi de vos dossiers
investisseurs :

=] placements@omnium-finance.com
> Le Service Marketing & Développement pour des recommandations technico-

commerciales sur les produits, vos solutions, les outils d’aide a la vente et les actions
d’animation :

=] marketing.bancassurance@omnium-finance.com
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OOW[UM FINANCE Solutions In Fine

— 7814 PRosuUITE BAnEANILARES Des outils et des moyens concrets

Le pole Produits Bancassurance vous accompagne :

. @6§1N[UM FINANCE
> L’Espace “Financement” de Pi@net

Bienvenue

by = mgm
Un acces intuitif e s st s sl o v 3 e i
aux de rn Ie rs bare me s, iy Ies solutlnns les mieux adaptees ace cadre flscal

n nouvel outil intéractif : passez la rles lie rtelé et impri tous vos documents de travail @ barémes,

7 jou rs su r 7 24h su r 24 ﬂc;es p:‘odults docurnents de gestlon Slmpllclte et rapldlte ! \ essayer cest I" adopter !
H .

5 VOl uha s de réaliser d'excellentes recommandations financiéres |
L s M rke t g & Develuppement Bancassurance
IMMOBILIER PLACEMEMT
1 Les conditio de fi nancement Robien de chacun de nos partenaires (amortissable & In Fine)
: Lo o o
L Bienvenue SE Manzy Bank
1 - o o - o : Les prét:
o Lequipe Financerment a votre zervice
a El on d 2 cormmian d = Partenatres et ::ém::: Earactérist:uesm* Outils Docs Qd tgej: :n ek
_ : Pack | Pack | IF Amort| o oM Plagu Simul | DFU s pml Annasxe
. Yotre Bouquet de services R - o | o B B B
o S'informier : Mewsletter Toujours Préts cex Facles vanance = ° ° B B B
o S'impliquer @ Le Challenge Faciéa Evalution = ° ° o M =
- - - Fasiléa In Fine [ =] e 2 7] =] =4 L
i Vo5 solutons produits Financement _ P = i E BB
o Toutes les Solutions Fimancement Oranium variancs = o ° E B | B
o Financerment Robien EaCELED séavence = ° ° o
H SrTTam Génération i [ -] o !.{.‘ z L{.’
a Financernent LMNP Par cadre fiscal = o a ol To B EH|E
o Financerent Girardin Srmrrgim Option + = ° oo E 2 B =
o Solutions In Fine amnium PLS = el |o B B B
I ﬁ . Equalim = = ) @ 98 =] H 7]
d LETET] L —re—— . ° CRECRR

. Visualisez les caractéristiques clés du produit ;
. Téléchargez le bareme qui vous intéresse ;
. Déterminez le montant des versements programmes
. Imprimez les formulaires de gestion.
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Le p6le Produits Bancassurance vous accompagne :

> L’Espace “Financement” de Pi@net ) -

Un acceés intuitif
aux derniers baremes,
7 jours sur 7, 24h sur 24

> Le Kit “Solutions In Fine”

Sur commande aupres
du Service Gestion Réseau

Firirerime

8 tamg e s rm
LA B G L R g P

& (LT [T e
N Cor o T B 2 el P ]

¥ Samm s L g e L A G e
Lwrwrie [ Lm Fam e e s, 1 i e
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“_» PRESENTEZ

\& LES ATOUTS
DU MONTAGE

IN FINE

| ..'

= ) T e ol =
= P N N s
_.p.--.p.q--..—.-g m

DES SOLUTIONS "SUR MESURE™
4 confectionner =lon

e profil de vos rvesnsseurns.

-

OPTIMISEZ LA CONSTITUTION
DU DOSSIER INVESTISSEUR

x Un conmar d'asurance-vie dédié

¥ Une demande de financement universelle

FINANCEMENT
* Maisez name gamme de préts In fine
3¢ Informez votre Imeestisseur sur son futur partenale financler

/
_- CONSEILLEZ vOTRE
INVESTISSEUR AU PLUS JUSTE

PERSONNALISEZ VOTRE MONTAGE

% Comparsz nos offies de prét en un din d'osil
® Visudisez lensemble d21 baémes bancdres
® "Des chiffes ef..." n Fine

PLACEMENT - Cristallionce In Fine
Démdez le connat d assumnee- vie (istallance |n Ane 3
Irformez vote Imestseur sr les performonces des supparts X

Décrypiez les optians d'arbirages programmeés X

M Assuez vote Investisseur grice au fommulaie dédié

& Développement




Le p6le Produits Bancassurance vous accompagne :

> L’Espace “Financement” de Pl@net

Un acceés intuitif
aux derniers baremes,
7 jours sur 7, 24h sur 24

> Le Kit “Solutions In Fine”

Sur commande aupreés
du Service Gestion Réseau

> Les Newsletters

> “Toujours Préts”
L’information Financement mensuelle

> “Infos A Fonds !”

L’information Placement hebdomadaire,

les performances des supports financiers...

inance >> Pole Bancassurance >> Service Marketing & Developpement

™ RE: test TIP - Message (HTML)

| Eichier Edition Affichage Insertion Format Oubils Actions 2

| Boreoondre | ERepondre atous | §E Transerer | & [z | w [ X | 4 - % - &2

Messags I suwi |

@ .

Ds: SAUT Dominique
A:  PRUDHOMME Thomas
Coc:  PLAMAS Juliette
Obiet : RE: test TIP

@gﬁﬁw FInance TOUJOURS PRETS

> BAREMES

ROBIEN :

> L'ACTUALITE PRODUIT
chare conseillare, cher conseiller.
Le Crédit Foncier baisse ses taux |

A partir d'sujeurd'hui, mercredi Ler juin 2005, les taux des préts du Crédit Fonder
de France baiszent | Découurez les dans les barémes ci-dessous,

Faciléa

Ornniurn Multilease
InFine Hew Package
InFine Old Package

Nouvel Onglet Financement
Retrouvez y tous les barémes et autres informations 24h{24 et Fjours/?

LMNP 2 classés par dispositif fiscal puis par partenaires.

Faciléa

Pl@net > Onglet Financerment > Toutes les Solutions Financermant (o

@gﬁﬁw FINANCE INFO. A FONDS

—__________\\ | ccellente
> L'ACTUALITE PRODUIT

Retrouvez las
performances de nos Semaine du 20 juin 2005
gamrmes au 10 juin
2005 ¢

Chére conzaillare, cher conzailler,

NOUYEAU LOOK !

Et oui, aprés le déménagamant du groupe, ls Péle Praduits Bancassurance vous
propose le nouveau look de ses newsletters dans les tandances du groupe |
Résolurnent plus moderne, nous vous souhaltons une bonne découverte de cette
nouvelle présentation !

Garnrme Cristalliance
Cristalliance In Fine
Gamme QDOO
Gamme Crnigrm

Concept

RENCONTRES BANCASSURANCE DU 17 JUIN 2005

Hous remercions les 270 Managers qui ont participé aux < Rencantres
[ME + Utilisez |2 notice Eancassurance # du 17 juin 2005, Wous awez eu la primeur de annonce de
concermnant les I'arrivée d'#rtémise 2015 ¢ votre fonds événementiel EXCLUSIF prochainement
performances] disponible... Hous wous donnons rendez-vous pour les prachaines "Rencontres

PIgLes Aot L Leuiorsuiar
L P ] e ki L)+ Wil Chihui.ohd Pt)
TR 1 e ]

Eancassurance' en septembre. ——



Le p6le Produits Bancassurance vous accompagne :

> L’Espace “Financement” de Pi@net

un acceés intuitif _
aux derniers barémes,

7 jours sur 7, 24h sur 24 23%1 Iaéfl-

hllluns:

> Le Kit “Solutions In Fine”

sur com_mande qupré§
du Service Gestion Réseau

> Les Newsletters

I'information financiére permanente

» Challenge “A chacun son défi”
pour Cristalliance In Fine

+ Le “Défi In Fine” sponsorisé par FONGIER ASSURANCE

ILLE B0 EREDIT FEMEIER
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... et pour vos investisseurs :

> Le site www.omnium-finance.com:

Pour la consultation de I’évolution
de leur placement

Le Groupe
Motre offre

» Accueil ¥ Espace inves’ﬂsseurs_

® Gamme Cristalliance ® Gamme @mnium Concept ® FCPI ® Gamme Oddo

Consultation de vos comptes en ligne

B Gamme Cristalliance ; Des placements exclusifs
concus en partenariat avec le groupe Skandia.,

kP Gamme Omnium Concept : Des placements exclusifs
concUs en partenariat avec le groupe AxXA,

P Gamme Oddo ; Des placements sélectionneés aupres
de notre partenaire Oddo.

b Gamme FCPI : En partenariat avec Aurel Leven, ces
placements béneficient d'une incitation fiscale
exceptionnelle et participent au financement des jeunes
PME.




c’était

Modul’Info

e R

Merci de votre attention !

@81\0/ILIJ\PIEIUM FINANCE
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