 Investir avec OMNIUM Finance,
(mémoriser l’essentiel)
Au-delà de l’attrait exercé par le gain fiscal que génère l’investissement en immobilier locatif neuf et au-delà de la perspective de se constituer -ou d’agrandir- son patrimoine pierre dans des conditions avantageuses, le succès sans cesse croissant du Groupe « OMNIUM Finance » tient principalement au fait qu’il intègre et maîtrise d’amont en aval la quasi-totalité des métiers liés à l’acte d’investir. 
Cette intégration confère au Groupe un haut niveau d’expertise dans ces matières et lui permet de proposer à ses clients des « produits » cohérents et des  « solutions » pertinentes qui s’appuient sur des programmes de standing. Memento.
Promotion immobilière :
La filiale « OMNIUM Promotion » du Groupe signe 1 000 logements par an sur les 5 000 distribués par le réseau. Les 4 000 autres sont le fruit de partenariats conclus avec des promoteurs externes (de taille régionale ou nationale) qui, pour que leurs résidences soient retenues, se doivent de respecter le cahier des charges très précis élaboré par la société « OMNIUM Conseil ».
Commercialisation :

La fonction commerciale, depuis 1996, est confiée en totalité à un réseau de Conseillers en Investissement indépendants. Ces derniers (aujourd’hui plus d’un millier en France) sont amenés, après découverte du patrimoine et des objectifs de leurs clients, à leur proposer les solutions les plus adaptées à leur cas, basées sur des produits de défiscalisation à support immobilier locatif ou sur des produits de placement financiers élaborés par les deux filiales expertes du Groupe, OMNIUM Conseil et OMNIUM Courtage.
Financement :

Désireux de faire profiter ses clients de financements performants, « OMNIUM Finance » a noué des partenariats solides avec quatre organismes prêteurs dont l’immobilier est le métier : Crédit Foncier de France ; BNP Paribas Invest Immo ; Crédit Immobilier de France ; GE Money Bank.
Le Groupe OMNIUM est, en volume d’affaires, le partenaire privé le plus important de France du « Crédit Foncier », ce dernier ayant même dédié au réseau des Conseillers Indépendants du Groupe des prêts spécifiques. 

         Des prêts « sur mesure » :
· Les acheteurs « en état futur d’achèvement » ne percevant aucun loyer pendant la période de construction de leur résidence (soit pendant un ou deux ans) et ne réalisant leurs premières économies d’impôt que l’année suivant la défiscalisation, les partenaires financiers d’OMNIUM ont l’habitude de leur accorder une franchise de remboursement de leur mensualité jusqu’à la livraison de leur bien. Parfois, le remboursement ne commence qu’au quatrième mois, pour permettre aux acquéreurs de se constituer une trésorerie avec les loyers des trois premiers mois. Quant aux frais de notaire et d’hypothèque, ils sont fondus dans le montant du prêt pour que l’acquéreur investisse dans le plus grand confort.
· La durée des prêts (ils peuvent aller jusqu’à 25 ans si nécessaire) est adaptée à l’âge de l’investisseur, à ses objectifs, à sa trésorerie et à sa fiscalité.

· Des prêts amortissables à taux fixe lui offrent, en cas de problème conjoncturel, la possibilité de réduire sensiblement le montant de sa mensualité (jusqu’à 50%).

· Certains prêts prévoient, dès le départ, deux périodes distinctes à taux fixes, la première courant jusqu’à l’année envisagée de la revente (celle-ci n’entraînant aucune pénalité de remboursement anticipé) et la seconde courant jusqu’au terme du prêt si l’acquéreur décide finalement de continuer à louer son bien.

· OMNIUM Finance propose aussi aux investisseurs qui le peuvent de « coupler » un prêt amortissable de longue durée (fiscalement plus intéressant et à la mensualité plus douce) à un contrat d’assurance-vie fonctionnant en parallèle, à la libre appréciation de l’investisseur, pour lui permettre de rembourser le « capital restant du » bien avant le terme du prêt. 

· Les prêts à taux révisable (aujourd’hui choisis par une majorité d’investisseurs) sont largement sécurisés (mensualité ne bougeant pas ; taux capé ; possibilité de revenir à tout moment à un taux fixe, etc).

· Les formules « in fine » proposées par les partenaires financiers d’OMNIUM offrent des avantages indéniables ; parmi eux : Possibilité d’y accéder avec seulement 20% d’apport en capitalisation et possibilité d’ouvrir un contrat d’assurance vie en unités de compte, le rendement du contrat se trouvant fortement « boosté » par le choix de supports dynamiques (qu’il est possible de sécuriser). A titre de comparaison, alors qu’ au cours des cinq dernières années 2001-2005, le CAC 40 vient d’accuser une baisse moyenne de « moins 25% », les trois fonds gérés par les partenaires auxquels OMNIUM fait confiance (gestion « value ») ont augmenté en moyenne de « plus 53% » sur la même période.
Location :
La filiale « OMNIUM Gestion » propose aux acquéreurs d’un (ou de plusieurs) appartement(s) de les soulager de tout souci relatif à la location de leur bien. En plus de son contrat de gestion et de son engagement à trouver et installer le premier locataire (garantie de versement des loyers plus charges pendant douze mois), OMNIUM Gestion propose pour 3,3% ses assurances de Groupe, nécessaires et suffisantes pour assurer la tranquillité d’esprit aux propriétaires bailleurs :
· Assurance « Loyers impayés » (sans franchise) dans un plafond de 80 000 € par sinistre, correspondant à une durée pratiquement illimitée.

· Assurance « Dégradations » (sans franchise) dans un plafond de 9.500 €.

· Assurance « Absence de locataire » : Au terme du préavis légal de départ, versement (sans franchise) des loyers HC pendant 12 mois, par sinistre.

· Assurance « Protection juridique » : S’il devenait nécessaire de déclencher une procédure d’expulsion. Plafond (suffisant) de 4 000 €.

· Assurance « Garantie de valeur » : Dans le cas où un investisseur estimerait capital de revendre avant le terme des 9 ans fixé par la loi, et si la réglementation n’a pas retenu ce cas (divorce, naissances multiples, mutation, liquidation judiciaire, etc), assurance de récupérer l’éventuelle moins value réalisée par rapport au prix d’acquisition, dans un double plafond de 20% du prix d’achat et de 31 000 €.
                                           ___________
