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PARCOURS

Depuis 

ACTE SEPT : Agence Conseil en marketing/communication. (Marge Brute 2004 : 310K€)
janvier 2003
Directeur associé

· Définition de la stratégie, élaboration des business plans et création des outils de pilotage 

· Prospection et négociation de nouveaux clients : 

PepsiCo, Rentokil Initial, ATMB, Merck, Groupe ASF, SECURITAS, …

· Doublement de la marge brute vs 2003

2001 à 2002
LOXAM SA : Société de location de matériel BTP. CA: 300 millions d’Euros
Directeur de la région Ile de France (19 agences - 160 personnes - 25 M€)


· Suivi de la mise en place des directives et du respect des procédures
· Elaboration du budget, gestion du P & L
· Responsable des achats matériels 
· Formation et mobilisation des équipes opérationnelles vers les secteurs les plus performants à court et moyen terme : augmentation des ventes de 20% vs 2001
· Fidélisation et développement du portefeuille Grands Comptes 

1996 à 2001
RENTOKIL INITIAL : Société Britannique de services. CA : 3,8 milliards d’euros

   1999/2001
Directeur de Division Initial Hygiène (8 agences nationales - 95 personnes - 11 M€)

· Elaboration des budgets division et agences, réalisation des forecasts mensuels et des actions correctives

· Responsable du P & L (42% de profits avant impôts)

· Lancement et développement de nouvelles activités produits/services : « AIRPUR », 
+ 1 M€ / 60% de marge

· Création et suivi du système de commissionnement de l’équipe commerciale

· Gestion de systèmes de reporting anglo-saxons dans un environnement 

multi sites

 1996/1999
Directeur d’agences Initial Hygiène et Plantes (28 personnes - 3 M€)
· Mise en place et suivi des procédures au sein d’une société nouvellement acquise par le groupe

· Augmentation des profits de 26 % par rapport à 1997 : 43.8 % de profit avant impôt

· Direction d’équipes multifonctionnelles

· Obtention des meilleurs résultats commerciaux toutes agences confondues : 

106% du budget

1995 à 1996
EURO GIFTS : Société hollandaise d’objets promotionnels. CA: 8 millions d’euros
Responsable France
-
Développement des grands comptes, création des catalogues été et hiver (traduits en 4 langues et envoyés en  500 000 exemplaires sur 5 pays)

-
Négociation et suivi des achats à notre antenne de Hong Kong

1989 à 1995
T.W.T. (Transworld Traders) : import-export de produits textiles et de  produits

publi-promotionnels. CA : 2,4 millions d’euros
Directeur commercial

· Participation au capital à hauteur de 30% (revendu en 1996)

· Développement des grands comptes

· Suivi des programmes de fabrication et d’importation

· Recrutement, formation et motivation de l’équipe commerciale

AUTRES ACTIVITES

Sport : football (en DHR vétéran)

Voyages, théâtre.
Directeur général, directeur de filiale, directeur de division. 


Dans le service aux entreprises. 








