Mieux organiser la relation entre les cédants et les repreneurs 

Mettre en relation les cédants avec des repreneurs potentiels n’est pas évident. Et pourtant nombreux sont les dirigeants qui souhaitent programmer la cession de leur entreprise en s’y prenant suffisamment longtemps à l’avance sans pour autant créer une défiance dans leurs relations avec leurs fournisseurs, clients, salariés… Commet faire en sorte que cette étape de la vie d’une entreprise soit vécue de façon positive ?
Les clubs d’entreprises de l’Est parisien ont la volonté d’apporter leur contribution pour un meilleur fonctionnement du marché de la transmission. 
La mise en relation sera d'autant plus efficace si la confidentialité avec des candidats à la reprise est préservée pour instaurer la confiance.
