Analyse patrimoniale
De 
Introduction

Remercier pour la qualité des échanges précédents et pour la confiance accordée jusqu'ici

Revenir rapidement sur l'objectif du client et sur les points particuliers évoqués au précédent rendez-vous.

Situation patrimoniale

1/ Répartition

· S'appuyer sur les graphiques

· Rappeler que seule une diversification judicieuse…

· Préparer un commentaire argumenté sur la répartition, faire ressortir les points positifs ainsi que les axes de progrès.

· Faire une mini conclusion qui, en s'appuyant sur les axes de progrès, fera ressortir un premier axe de travail (faire adhérer le client !).

2/ Situation successorale / Protection familiale

· Sortir les simulations (ne pas hésiter à faire des simulations comparatives pour l'argumentaire

· Préparer un commentaire argumenté sur la situation successorale, faire ressortir les points positifs ainsi que les axes de progrès.

· Mini conclusion qui, en s'appuyant sur les axes de progrès, fera ressortir un autre axe de travail (faire adhérer le client !)

3/ Situation fiscale

· Préparer un commentaire argumenté sur la situation vis-à-vis de l'impôt, faire ressortir les points positifs ainsi que les axes de progrès.
· Faire une mini conclusion qui, en s'appuyant sur les axes de progrès, fera ressortir un autre axe de travail.

4/ Retraite

S'appuyer sur une simulation retraite.
-Préparer un commentaire argumenté sur la situation vis-à-vis de la retraite, faire ressortir les points positifs ainsi que les axes de progrès.

- Faire une mini conclusion qui, s'appuyant sur les axes de progrès, fera ressortir une autre axe de travail.

5/ Situation civile (si nécessaire)

· Commentaire argumenté sur la situation civile, faire ressortir les points positifs ainsi que les axes de progrès.

· Faire une mini conclusion qui, en s'appuyant sur les axes de progrès, fera ressortir un autre axe de travail.

6/ Synthèse :

· Faire un rapide résumé de votre argumentaire qui fera essentiellement ressortir les différents axes de travail déterminés plus haut.

· Ce résumé devra logiquement appuyer la solution qui sera proposée ou la stratégie patrimoniale que vous aurez décédé de présenter à votre client.

Conclusion

Avant de présenter les différentes solutions possibles, reformuler avec le client ses motivations et ses moyens afin de s'assurer que la réflexion est toujours cohérente.

Faire ressortir logiquement :

· étapes

· Objectif

· Moyens

· Critères de la solution idéale

· Personnes prenant la décision

· Papiers nécessaires à la signature.

7/ Solutions
Faire un résumé des solutions proposées en faisant ressortir tous les points positifs au regard de votre argumentaire et des critères du client.

