
LES FINANCEMENTS EN 2011 
DIRECTION REGIONALE DE FONTENAY 

 

2010 – 302 dossiers 

 

2011 – 414 dossiers 

 

Evolution :  + 37 % 
Dont financement de matériel corporels 193 dossiers  

+ 45% par rapport à l’année précédente   



      

    
  

    
  

    

1. La formalisation du projet 

2. Les critères d’appréciation pour les financeurs 

3. Les différentes formes de financement 

4. La relation commerciale 



La formalisation du projet 



Plan de financement 

Investissements Montant (Keuros) Financement Montant (Keuros)

Fonds de commerce

Droit au Bail / Pas de porte Apport Personnel dont :

Parts sociales / Actions      Prêt d'honneur

Frais d'installation      Prêt NACRE

BFR (trésorerie de départ)

Loyer d'avance Crédits demandés

Travaux

Matériel Prêt à la Création d'Entreprise

TVA (frais commission, stocks)

Stocks Subventions

Autres

Total Total



PREDECESSEUR ( K euros ) PREVISIONNEL (K euros)

Chiffre d'affaires par activité

Chiffre d'affaires HT TOTAL

Achat matières 1eres et

marchandises

Autres achats et charges

externes

Impôts et Taxes

Salaires bruts + charges patronales

Cotisations de l'exploitant

Excédent Brut d'Exploitation

Compte de résultat simplifié 

Prévisionnel 



Les 3 principaux critères d’appréciation pour les financeurs 



Financements: types de ressources et types de besoins 



Le dossier de financement: Emprunts à moyen et long terme 



Le dossier de financement: Besoin court terme 

 

• Les crédits de Trésorerie 

 

  - Le découvert 

 

  - L’escompte 

 

  - L’affacturage 

 



La relation commerciale avec la banque 

• Basée sur : 

 

  - la proximité 

 

  - la transparence commerciale 

 

  - la confiance 

 



Ne pas rester seul… mais comprendre son environnement 

pour mieux en utiliser les potentialités 



Merci de votre attention 

Nous restons à votre disposition pour un prochain 

contact: 


