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LETTRE DE MISSION
	Le client
Nom : 
Valérie Stival
Adresse :  
13 rue de Verdun
93460 Gournay
E-mail : valerie.stival-cousin@xerox.com
	Le Conseiller
Nom : 
Luc Epaulard
Société Arkane Croissance Patrimoine
Adresse : 
10 Chemin des Bas-Vignons
91100 Corbeil-Essonnes

E-mail : lepaulard@arkanissim.fr
Mobile : 06 83 85 75 86


NATURE DE LA MISSION PRINCIPALE

 FORMCHECKBOX 
 Audit patrimonial et financier

X Assistance au placement financier, intermédiation 
 FORMCHECKBOX 
 Analyse de portefeuille 

 FORMCHECKBOX 
 Aide administrative

X Suivi régulier de patrimoine et produits financiers externes

 FORMCHECKBOX 
 Autre – à préciser : ......................................................

OBJECTIFS DU CLIENT classés par ordre d’importance

Mettre en place les solutions patrimoniales, financières, civiles, sociales et fiscales pour atteindre vos objectifs actuels suivant:

1/ Vous désirez étudier et mettre en place les solutions patrimoniales permettant de réduire la pression fiscale à laquelle vous êtes soumise.
2/ Vous désirez recevoir des informations sur la succession vis-à-vis de vos enfants et vos parents.   

3/ Vous désirez voir croître votre patrimoine et optimiser sa fructification tout en conservant votre niveau de vie actuel.
4/ Vous voulez vous assurer que vos engagements liés à la SCI Val Gagny vous apporteront un accroissement de votre patrimoine.
TYPOLOGIE DU CLIENT

X Client particulier        FORMCHECKBOX 
 Client professionnel   

PRECISIONS : MISSIONS COMPLEMENTAIRES / SECONDAIRES

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
DEROULEMENT DE LA MISSION

	Audit patrimonial
	Intermédiation
	Suivi régulier & veille technologique

	· Prise d’informations
· Présentation d’une pré – étude

· Réalisation de l’étude

· Présentation des conseils & préconisations patrimoniales


	· Prise d’informations
· Etude & recherche des produits financiers
· Proposition d’au moins trois fournisseurs

· Présentation des solutions retenues
	· Assistance régulière et suivi du patrimoine
· Veille sur l’évolution des résultats des produits

· Réponses aux questions & attentes du client


SUITE/SUIVI ENVISAGE (si nécessaire ou fondé)

Un suivi personnalisé sous forme d’abonnement devra être mis en place pour optimiser les actions à entreprendre afin d’atteindre les objectifs fixés au vu des évolutions actuelles et à venir de votre situation patrimoniale, au sens large.

MODALITES D’INFORMATION DU CLIENT

Emission de conditions particulières

Point de compte client régulier

Tout mode d’information numérique

_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

DEVIS ET MODE DE PAIEMENT

Nature de la rémunération

 FORMCHECKBOX 
 Audit Patrimonial :    Honoraires

 FORMCHECKBOX 
 Intermédiation :       Commissions
 FORMCHECKBOX 
 Suivi personnalisé :   Abonnement 

Honoraires
	Montant prévisionnel  
__________________

	Acompte 
___________________
	Date du 1er acompte 
____________________


DATE ET SIGNATURE

Le client est informé que pour tout acte d’intermédiation, le conseiller est rémunéré par la totalité des frais d’entrée déduction faite de la part acquise à la société qui l’autorise à commercialiser le produit, auxquels s’ajoutent une fraction des frais de gestion qui est au maximum de 55% de ceux-ci. Le détail de la rémunération du conseiller par commissions, agissant en tant qu’intermédiaire, peut être obtenu par le client en s’adressant à Arkanissim Finance. Le conseiller s’engage à assister le client dans l’obtention de ces informations. 

Le demandeur / client reconnaît avoir reçu la fiche d’information légale comprenant les informations du conseiller et son entreprise.
Le conseiller dispose des informations patrimoniales et financières client ou d’une lettre de sa part, stipulant son refus de fournir tout ou partie des informations demandées (Le client reconnaît alors avoir été averti des conséquences d’un tel refus).

Le conseiller est tenu au respect du secret professionnel.

	Le client

Date : 29/6/2011

Signature : 


	Le conseiller

Date : 29/6/2011
Signature : 
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