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Croissance externe 






Cessions et Acquisitions
Participations Financières



Monsieur Jean-Luc Basque 
5 avenue Pasteur, 

93290 Tremblay en France
Le Chesnay, le 13 Juin 2012

Objet : Opportunité de changement de Pharmacie

Cher Monsieur,

Suite à notre rencontre fin avril  avec vous et Mr Jean Burget, nous pensons que vous avez la capacité d’acquérir une Pharmacie (*) réalisant un CA de 3M€/an tout en détenant 100% des parts. 

Deux manières de procéder sont envisageables :

- soit en vendant vos parts (50%) à votre associée, ou un autre pharmacien, et en acquérant une pharmacie dans un autre lieu.

- soit en achetant les parts de votre associée et en restant à Tremblay en France 

En faisant ce type d’opération, vous accélérez fortement votre création de valeur de patrimoine professionnel.

Mécanisme de l’opération

- vente de vos parts pour 1,35 M€ (50% de 2,7M€)

- réinvestissement de 1M€ avec une épargne de 0,35M€ et emprunt de 1,7 M€, sur 15 ans, pour l’acquisition de 100% des parts d’une pharmacie valant 1+ 1,7 = 2,7M€ (CA de 3M€/an).

- remboursement de l’emprunt contracté (155 K€/an) aisément payé par le résultat d’exploitation de la nouvelle pharmacie (EBE de 330 K€/an)

- perception de 100% (et non de 50%) des dividendes sur un CA identique (environ 50 000€/an)

Nous faisons l’hypothèse que le prix de votre pharmacie et le prix de la pharmacie cible sont identiques à  2,7M€.

Lors de l’exploitation, vous percevez votre salaire comme actuellement.

Bénéfices de l’opération

Au terme de ces 15 années, vous êtes à la tête d’un patrimoine professionnel de valeur minimum de 4 M€ en € constant (donc directement comparable avec les 2,7M€ de ce jour) tout en ayant épargné 350 000€ à la vente de votre pharmacie actuelle. De plus, le montant de dividendes perçus passerait d’environ 25 000€/an à 50 000€/an.
La plus-value, issue de votre Pharmacie actuelle, réinvestie dans cette deuxième Pharmacie peut ne pas être taxée.

Opportunités de Pharmacies
Nous avons la possibilité de vous proposer  des Pharmacies qui répondraient aux critères ci-dessus évoqués, soit dans la région parisienne, soit dans le Sud-Ouest.

La mise en pratique de ce type d’opération, augmentation de la taille de votre Pharmacie et location des Murs, représente une très belle opportunité de carrière. 
De plus, le contexte actuel de taux d’intérêt est, pour l’instant, particulièrement favorable.
Nous nous tenons à votre disposition pour vous expliquer l’architecture de ce type d’opération, et l’adapter à votre situation personnelle lors d’une pré-étude sans engagement de votre part.

Dites- nous si cette suggestion retient votre attention.

Transmettez notre meilleur souvenir à monsieur Jean Burget.

En espérant que ce type d’opportunité saura vous convaincre, veuillez agréer, cher Monsieur, l’expression de nos salutations distinguées.

Jean Saint-Cricq
Président 

(*) : Pharmacie signifie ici  fonds de commerce de Pharmacie, les Murs étant loués.
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