Contactez les conseillers du réseau 
 

	CCIP • Délégation de Paris

Bourse de Commerce 

2, rue de Viarmes

75 001 Paris
	Tél. : 01 55 65 49 11

Fax : 01 55 65 49 34
	Branka BERTHOUMIEUX
Stéphane MEUNIER

	CCIP • Délégation des Hauts-de-Seine

Adresse postale: 6/8, rue des Trois Fontanot - 92 023 Nanterre Cedex
Réunions / Rendez-vous: 21 / 23, rue des Fontanot - 92 000 Nanterre
	Tél. : 01 46 14 26 35
Fax : 01 46 14 27 47
	Philippe LEDDET
 

Elodie LEMAIRE
 

	CCIP • Délégation de Seine saint Denis

191, av. Paul Vaillant Couturier

93 000 Bobigny
	Tél. : 01 48 95 11 35
Fax : 01 48 95 11 13
	 

 

Cédric BODIN
 

 

	CCIP • Délégation du Val-de-Marne

Immeuble Pythagore - 11, rue Olof Palme - 94 000 Créteil


	Tél : 01 49 56 57 63
Fax : 01 43 77 66 53
	Fara RAZANAJATOVO

	CCI • SEINE ET MARNE

Meaux
12, boulevard Jean-Rose 
77 104 Meaux Cedex
	Tél. : 01 64 36 32 66
Fax : 01 64 33 41 15
	Lionel BECQUART

	Melun
36/38, rue Bancel
77 007 Melun
	Tél. : 01 64 52 45 01
Fax : 01 64 09 54 71
	Michelle DROUET

	CCI • ESSONNE

2, Cours Monseigneur Roméro 
91 004 Evry Cedex

	Tél. : 01 60 79 90 70 
Fax : 01 64 97 90 71
	Jean-Luc EBEL
Karine LE REVEREND

	CCI • VAL D'OISE - YVELINES

21, avenue de Paris
78 000 Versailles
34, rue de Rouen 
95 300 Pontoise
	Tél. : 01 30 75 35 60
Fax : 01 30 75 35 73
	Christophe PERROT


http://www.passerlerelais.ccip.fr/pme/pageDisplay.asp?id_page=48
http://www.entrepriseevaluation.com/Menu-Gauche/Méthodologie/La-démarche-d'évaluation/Les-points-essentiels-à-retenir

Conseil & Gestion Privée est une association de cabinets de Conseillers en Gestion de Patrimoine Indépendants. Nous conseillons les personnes physiques dans la gestion globale de leur patrimoine privé (financier, immobilier …), social (retraite, prévoyance…) et professionnel (entreprise, fonds de commerce…). Nous proposons des solutions concrètes (placements, financements) en partenariats avec les institutionnels connus (banques, assureurs, gérants immobiliers…). 
Conseil & Gestion Privée propose : 
a) l'analyse patrimoniale globale, qui regroupe l'audit 
•  économique ( financier, immobilier, droits sociaux …) 
•  juridique (régime matrimonial, donations, origines de propriété …) 
•  fiscal (IR, IS, Plus Values, ISF, droits donation/succession…) 
•  social (prévoyance, retraite, protection du conjoint…) 
b) les préconisations face à une problématique précise (après analyse patrimoniale globale) 
•  cession / transmission d'entreprise 
•  départ à la retraite 
•  obtention de revenus complémentaires 
c) les outils, moyens et solutions à mettre en œuvre 
•  démembrement de parts, création de Sociétés Civiles Patrimoniales 
•  gestion de portefeuilles-titres, assurance-vie, contrats de capitalisations 
•  optimisation rémunération, épargne salariale, retraites collectives 
•  refinancement comptes courants associés, traitement juridique et fiscal des SCI 
•  etc… 
Conseil & Gestion Privée - Alain GUBLER - 01 48 07 20 40 - serviceclients@agfinance.fr
_________________________________________
 

En tant qu’Agent Général AXA Prévoyance et Patrimoine, mon métier est de répondre aux attentes spécifiques d’une clientèle exigeante en matière d’organisation, de gestion de patrimoine et plus précisément : d’optimisation juridique, fiscale, sociale, financière et de protection contre les risques de la vie.

Mon savoir-faire, la protection financière, consiste à accompagner mes clients au cours des différentes étapes de leur vie ou de leur développement ; il s’agit de leur apporter tous types de solutions, simples et efficaces, en matière d’assurances, prévoyance, épargne, retraite, placements, crédits, services bancaires et financiers ainsi que de transmission de patrimoine.

J’exerce mon activité principalement sur Paris et l’Ile de France.
Mes principaux domaines d’expertise sont (auprès des particuliers et des entreprises) : 

- la prévoyance et la santé 

- l’épargne, la retraite et les placements financiers

- l’optimisation et la transmission du patrimoine

- l’offre bancaire (compte courant et services associés, crédits et assurances crédits)

- le rachat de part entre associés, l’homme-clé, le compte courant d’associés, l’optimisation de la trésorerie d’entreprise, la gérance minoritaire / majoritaire

- la cession et la reprise d’entreprise 
 
Mon statut (profession libérale) me permet de suivre chacun de mes clients personnellement. 

Je procède initialement puis régulièrement à leur bilan social et patrimonial complet. Cette étude tient compte des garanties existantes (qu’elles soient professionnelles, personnelles et patrimoniales), de leurs objectifs et de leurs besoins.
 

Marie-Christine Mercier Vuillet - Agent Général AXA Prévoyance et Patrimoine 

73, avenue Charles de Gaulle 92200 Neuilly/Seine

Tel : 01 47 45 26 75        Mobile : 06 09 76 90 71    E-mail : agencea2p.mariechristine.merciervuillet@axa.fr
Site : www.axa.fr/vuillet.mariechristine.a2p
 

_________________________________________
Cogessur est Courtier en Prévention Sécurité Assurance implanté en Essonne depuis 30 ans. Une équipe d'environ 15 personnes se mobilise tous les jours pour répondre au mieux aux attentes des clients et leur offrir un service de proximité. 
Nous intervenons dans tous les domaines de l'Assurance de la Prévention et de la Sécurité. 
•  Diagnostic successoral 
•  Analyse du passif social & IFC 
•  Optimisation de statut & régime social 
•  Étude de garantie de caution de passif 
•  Étude de refinancement des comptes courants d'associés 
•  Analyse des risques 
•  Audit de conformité 
Cogessur - 01 69 47 49 32 - www.cogessur.com - contact@cogessur.com 
_________________________________________
Elephant Patrimoine est un cabinet Conseil en Gestion de Patrimoine Indépendant. Mon métier se compose de 3 volets, constitutifs d'une réelle méthode patrimoniale globale : 
•  Le conseil patrimonial : analyse de la situation professionnelle et privée sur les plans économique, juridique et fiscal. Etablissement d'un diagnostic et préconisation d'une stratégie adaptée d'évolution de l'organisation et de la composition du patrimoine en vue des objectifs confirmés. 
•  Le conseil en investissement : Sélection et présentation des supports de placement et d'investissements retenus auprès des meilleurs professionnels du marché : assureurs, gestionnaire de fonds, établissements financiers, promoteurs immobiliers… 
•  Le suivi du conseil : engagement par contrat du suivi de la mise en œuvre de la stratégie patrimoniale. Proposition sur les évolutions rendues nécessaires par les modifications de l'environnement tant personnel qu'économique ou juridique. 
Elephant Patrimoine - Gérard Chiquot - 01.64.63.69.81 - 06.07.42.82.24 - g.chiquot@fipcontact.com
Repreneurs ou cédants, CAP CREANE vous accompagne tout au long de votre parcours pour construire avec vous votre projet, en définir la stratégie, le mener à bien, et vous apporter un soutien opérationnel avant et après l'opération. CAP CREANE est une équipe de professionnels ayant une expérience opérationnelle des grandes fonctions de l'entreprise (juridique, finances, marketing et communication, gestion de production et amélioration des performances), ainsi que du montage et de la négociation d'opérations de cession/acquisition de PME/PMI. 

Conseils pour Le Repreneur : 
• Définition avec le repreneur des critères de choix de la cible en fonction de ses propres objectifs et formalisation de son Cahier des Charges 
• Analyse de la cible
• Analyse du prix proposé 
• Identification des sources d'amélioration ou de développement potentiel de la rentabilité 
• Elaboration du plan de reprise en vue notamment de la recherche de financement 
• Assistance au cours de la négociation, du montage juridique, et la mise en place des financements dans les relations avec le vendeur et les différents intervenants à l'opération (avocats, experts comptables, partenaires, co-investisseurs…) 
• Accompagnement au cours de la période postérieure à l'acquisition 

Conseils pour le vendeur : 
• Définition avec le vendeur de ses objectifs (délais, prix attendu, conditions particulières de cession…) 
• Analyse des points forts/points faibles de l'entreprise et, le cas échéant définition d'un plan d'action 
• Elaboration d'un dossier de présentation de l'affaire 
• Assistance au cours de la négociation, du montage juridique, et de la conclusion de l'affaire dans les relations avec l'acquéreur et les différents intervenants à l'opération (avocats, experts comptables, auditeurs…) 

Formations personnalisées, individuelles ou en très petits groupes dans les domaines de la gestion, du marketing et de l'organisation

