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La Matrice Business 3Seame/l+sje A tole

®m Pour qui crées-tu de la valeur ? De qui
es-tu amoureux ?

m Segments = besoin d'offre distincte, canaux & type
de relation, rentabilité différents,

A foi de jover ! m Profil du client & besoins

Vo & lq c’écouver‘/‘e
de tes clients !

Pr-oGl & levrs

besoins

MES NOTES, REFLEXIONS, IDEES LUMINEUSES, :
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