Amaury LOUGNON




Tel : 01 46 21 41 15    




5, Avenue Ferdinand Buisson



Marié, 35 ans, 3 enfants.

75016 Paris





E mail : alougnon@free.fr

ETUDES

1993 :

Diplômé de l'Ecole d'Administration et Direction des Affaires (BAC+4)

1991 :

Bi-Deug Economie Espagnol à l'université de Nanterre.

1989 :

Baccalauréat, série B.

LANGUES 

Anglais : 
Professionnel : courant.

Espagnol : 
Courant (Voyages réguliers en Espagne).

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Depuis sept 04 : Ronéo Paris : mobilier de bureau : Directeur Commercial, membre du comité de Direction, 800 personnes.


Management de 80 personnes en vente directe et indirecte.

10/00- 09/04 : 
EDEN France, Lyon puis Paris : vente d’eau sur Fontaines : CA : 7 000 K€, 12 000 clients, 120 personnes.

Depuis Janvier 2002 : Directeur National des Ventes et Directeur Régional France Nord, membre du comité de Direction.
Elaboration et mise en place de la politique commerciale

Management de l’équipe commerciale : 30 personnes 

Management de l’équipe Distribution sur Paris et Lille : 10 personnes. 

Participation aux budgets nationaux, suivi financier de l’activité ventes et exploitation.

Audits commerciaux et intégrations de 5 sociétés en 3 ans.

10/00 – 12/01 :
Directeur Régional : lancement de la filiale française depuis le siège Suisse : définition de la stratégie commerciale, de la politique salariale et mise en place.

Application d’une forte identité groupe et un marketing innovant. Formation de la force commerciale avec un accent mis très fortement sur des notions qualitatives du produit.

Gestion de ce centre de profit (Ventes et Distribution) en parfaite autonomie.

03/98 – 09/00 :
HERTZ Lease (Lyon)- Groupe FORD - Location Longue Durée de Véhicules
 Sept 98 – Sept 2000 : Directeur Régional Sud Est 

Management des équipes commerciales et suivi client : 10.

Mise en place d’une organisation tournée vers le service client et la réactivité

Gestion de 2000 voitures, 200 clients et d’un portefeuille de 200 commandes.

Prospection et Négociation avec les grands comptes : bonne connaissance du secteur.

Mise en place d’une norme ISO 9002 sur l’agence, et obtention de la certification. 

Mars 98-Sept 98 : Conseiller commercial , en charge de développer l’activité.

06/95 - 03/98 :  Europcar (Paris)- Groupe VAG : Négociateur Grands Comptes : Responsable du marché du véhicule de remplacement (50 MF).


En charge de la négociation et de l'évolution d'un portefeuille de grands comptes intervenant sur le même segment, prospection, développement, mise en place d’actions correctives, information auprès du réseau et plans d’action.


Diffusion des contrats au niveau international

Animation du réseau de franchise pour mise en place des plans d’action.

1994 - 1995 :
Responsable commercial en Afrique pour Idéal Products (ensemblier hospitalier)

AUTRES EXPERIENCES 



- Rénovation de maison ancienne.



- Bonne connaissance de l'Afrique et des DOM TOM, goût prononcé pour les voyages,



- Amateur de sport : Ski alpin et nautique, équitation, natation, tennis, triathlon...

