Francis MATUSZAK

27 Bis Rue Warembourg

62400 ESSARS 

49 ans - Marié - 3 enfants

Tél : 03.21.56.25.47

e-mail : Framatuscziak@aol.com
DIRECTEUR DE SITE

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

07.01 - 09.04: 
KCS BEUGIN ENGINEERING (62)   /   Groupe Autrichien

(   Société de Vente, Ingénierie & Construction d’Unités de traitement de surfaces métalliques

(Décapage, dégraissage, régénération d’acide...)

(
C.A. = 12 à 20 Millions d’Euro (dont 80 à 95 % à l’Export : Chine, Russie, Brésil, Pakistan,                                                 Vietnam, Indonésie, Italie …)   /  Effectif = 49


Directeur de site
                        Direction opérationnelle & coordination des activités  de la Société : 


( Commercial :
- Définition des grands axes de politique commerciale

- Négociation des contrats à risques (techniques ou commerciaux)




            - Développement de nouveaux marchés (Russie, Asie…)


( Technique :

- Fixation & suivi objectifs des B.E., ateliers, chantiers et mise en service

             

  des équipements, achats et logistique

        ( Gestion :

- Suivi ratios de performance commerciale, technique et financière





- Suivi de trésorerie

- Contacts bancaires, Commissaire aux comptes, COFACE, Assureurs





- Création, vente & acquisition de Société


( Personnel :

- Elaboration contrats de travail, politique salariale, réunion de délégués


(  Communication :
- Mise en œuvre communication interne & externe 


- Reporting au Groupe (financier et commercial)

- Participation aux réunions inter-Filiales 
01.90 - 06.01 :
SGL ACOTEC (62)   /  Groupe Allemand

(   Société d’Application Anti -corrosion et de Traitement de surfaces métalliques

· C.A. supervisé = 8 à 17 Millions d’Euro (dont 50 à 70 % à l’Export : Belgique, Italie, Espagne,

       Turquie, Mexique, Chine …)   /  Effectif = 42 

Directeur de la Division Process & Réalisations 
Membre du Comité de Direction

( Commercial :
- Développement à l’International  (procédures export, gestion crédoc)
- Négociation de contrats 




            - Mise en place du calcul de devis assisté par ordinateur


( Technique :

- Supervision des Services de la Division

- Intégration d’un service Achats au sein de la Division

- Mise en œuvre de l’Assurance Qualité ISO 9001, à partir de 1993

- Mise en place de la DAO dès 1991
                        ( Gestion :

- Suivi des résultats commerciaux et techniques 

- Intégration d’un contrôle de gestion au sein de la Division

- Accompagnement du processus de vente de la Division
 (  Communication :
- Reporting commercial  et réunions intra- Groupe


07.80 - 12.89: ETR – Société de Construction, Etudes Techniques & Réalisations (59)  

· Division Génie Climatique & Thermique                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                            


(Chauffage, Ventilation, Climatisation et Isolation d’habitations & ensembles collectifs,
        utilisation d’énergie solaire, pompes à  chaleur,…)

(   C.A. supervisé = 5 à 10 Millions d’Euro / an 


Chargé d’affaires

( Responsable d’affaires


( Interlocuteur privilégié des clients en charge
            
( Contact technique des fournisseurs
( Coordinateur des différents services utilisés dans le cadre des affaires traitées (bureau       d’études, service électrique, service achats…)

FORMATION

06.79 : 
Ecole Nationale Supérieure des Techniques Industrielles et des Mines de DOUAI (France) –   Ingénieur en procédés climatique & thermique 
Langue :
Anglais : Lu, écrit & parlé


Informatique : Word - Excel - Powerpoint

HOBBIES

Bricolage, lecture, cinéma, danse…







