Bonjour,
 

Suite à notre discussion téléphonique, j'aimerais beaucoup vous rencontrer pour vous présenter le programme de formation évoqué : "Télé-Prospecter ensemble pour obtenir des rendez-vous commerciaux qualifiés". 

Résultat : en moyenne, 4 à 5 rendez-vous qualifiés par commercial formé

Dans un contexte dynamique d'émulation d'équipe (entre 6 à 10 personnes par session)
Ce programme vise, en 2 journées, à l'atteinte de 2 grands objectifs :
- Revaloriser  la prospection téléphonique par vos équipes commerciales
- Apporter les preuves de son efficacité 
Quelles sont les principaux points de ce programme ?
. Efficacité prospection téléphonique : rappel des  principes
- Barrage : comment les passer ?
- Offre :  comment créer de l''intérêt ?
- Objections : comment y répondre ?
- Conclusion : comment y parvenir ?
Cette journée privilégie la pratique (70 % du temps) en s'appuyant sur des fondements théoriques (30 % du temps).
 
A noter : les fichiers de prospection sont fournis par nos soins

Durée du stage : 1 journée : 
 Réalisable en intra (pour votre société

Bonjour,
J'aimerais beaucoup vous rencontrer rapidement pour vous faire bénéficier de notre programme de formation :
Télé-Prospecter efficacement pour obtenir à coup sûr des rendez-vous commerciaux. 
Notre formation vise 2 objectifs :
- Améliorer la motivation par la formation afin de donner envie de plus prospecter par téléphone
- Développer la compétence pour acquérir une technique qui a fait ses preuves.
Voici les grandes lignes de notre programme :
- Les principes de base utilisés par les téléprospecteurs efficaces,
- Faire de la prospection une priorité dans sa journée de travail,
- Comment passer le barrage secrétaire,
- Intéresser son prospect dès les premières secondes,
- Répondre aux objections,
- Conclure et obtenir un rendez-vous, 
- Gérer les situations difficiles.
Ce stage privilégie la pratique (70 % du temps), tout en apportant les fondements théoriques nécessaires (30 % du temps).
Au-delà de la simulation, de vrais appels vers vos prospects sont réalisés pendant la formation avec la participation du formateur.
Durée du stage : 1 journée
Tous ces stages sont réalisables : 
- en intra (pour votre société) ou en inter (en vous incluant dans un groupe).
Combien de participants souhaitez-vous inscrire pour les dates suivantes : ???
