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Le conseil en gestion de patrimoine:Le conseil en gestion de patrimoine:

3 m3 méétiers en 1tiers en 1

1. Etude, Analyse & Conseils

2.   Préconisation, recherche de solutions

3. Veille permanente, Suivi régulier



Qui peut être client ?Qui peut être client ?

��Toute personne physique ou morale qui a besoin de Toute personne physique ou morale qui a besoin de 

conseils.conseils.

��Toute personne physique ou morale qui va avoir Toute personne physique ou morale qui va avoir àà

affronter des changements multiples et variaffronter des changements multiples et variéés.s.

��Toute personne physique ou morale qui a besoin Toute personne physique ou morale qui a besoin 

dd’’assistance.assistance.



Quels types de changements, Quels types de changements, 

conseils, assistance?conseils, assistance?
�� Changements: Changements: 

1.1. Personne physique: Enfants qui vont sortir du foyer Personne physique: Enfants qui vont sortir du foyer 

fiscal, changement de travail, de salaire, modification fiscal, changement de travail, de salaire, modification 

civile, fiscale, civile, fiscale, ééconomique ou sociale de maniconomique ou sociale de manièère re 

ggéénnééralerale……

2.2. Personne morale: changement de philosophie de Personne morale: changement de philosophie de 

rréémunmunéération, augmentation ou diminution dration, augmentation ou diminution d’’effectifs, effectifs, 

achat dachat d’’autre sociautre sociééttéé, vente, nouvel associ, vente, nouvel associéé......

�� Conseils: Tous conseils dont la base est la gestion Conseils: Tous conseils dont la base est la gestion 

de patrimoine. Cela peut sde patrimoine. Cela peut s’é’étendre tendre àà la gestion de la gestion de 

personnel, recherche dpersonnel, recherche d’’un emploi, un emploi, ……

�� Assistance: Administrative, aide Assistance: Administrative, aide àà la prise de la prise de 

ddéécision, rcision, réédaction de documentsdaction de documents……



Les signaux pour prLes signaux pour préésenter senter 

ll’’abonnement ?abonnement ?

�� La personne ne sait pas se dLa personne ne sait pas se déécider et sa situation cider et sa situation 

vous fait penser quvous fait penser qu’’elle a besoin delle a besoin d’’aide.aide.

�� Alors que vous allez proposer la premiAlors que vous allez proposer la premièère solution re solution 

qui correspond qui correspond àà sa situation, vous sentez que la sa situation, vous sentez que la 

personne personne «« nn’’accroche pasaccroche pas »»..

�� La personne a lLa personne a l’’habitude de discuter tous les frais. habitude de discuter tous les frais. 

�� La personne veut consulter plusieurs fournisseurs La personne veut consulter plusieurs fournisseurs 

avant toute davant toute déécision.cision.

�� La personne vous demande comment vous serez La personne vous demande comment vous serez 

rréémunmunéérez. rez. 



La maniLa manièère de crre de créédibiliser dibiliser 

votre abonnementvotre abonnement
Avant ou pendant que vous prAvant ou pendant que vous préésentez le PPT sentez le PPT 

LL’’ABONNEMENT, donnez un conseil ABONNEMENT, donnez un conseil àà votre futur client votre futur client 

se rapportant se rapportant àà sa situation, qui sera mesurable :sa situation, qui sera mesurable :

�� Personne physique: Vous mPersonne physique: Vous m’’avez  dit que votre fils sort de avez  dit que votre fils sort de 

votre foyer fiscal votre foyer fiscal àà la fin de cette annla fin de cette annéée: vous devriez e: vous devriez 

donc passer donc passer àà un TMI de 40% ce qui devrait vous valoir un TMI de 40% ce qui devrait vous valoir 

de payer 5000de payer 5000€€ dd’’impôts de plus limpôts de plus l’’annannéée prochaine. Il est e prochaine. Il est 

éétudiant, vous pourriez le garder encore un an de plus sur tudiant, vous pourriez le garder encore un an de plus sur 

votre dvotre dééclaration.claration.

�� Personne morale: Pour information, il suffit que votre Personne morale: Pour information, il suffit que votre 

structure fasse moins de 38000structure fasse moins de 38000€€ dede bbéénnééfice pour rester fice pour rester àà

une imposition sociune imposition sociééttéé de 15% puisque vous avez de 15% puisque vous avez 

ddéébloqubloquéé votre capital. votre capital. 



La vie de votre abonnementLa vie de votre abonnement

�� Il sIl s’’agit dagit d’’une mission CIF et fera donc lune mission CIF et fera donc l’’objet dobjet d’’une lettre une lettre 

de mission CIF (prendre la lettre de mission standard et de mission CIF (prendre la lettre de mission standard et 

cocher cocher «« abonnementabonnement »») en plus du contrat d) en plus du contrat d’’abonnement.abonnement.

�� LL’’abonnement doit donner lieu abonnement doit donner lieu àà des comptesdes comptes--rendus rendus 

ppéériodiques riodiques éécrits (2 exemplaires, un donncrits (2 exemplaires, un donnéé au client, au client, 

ll’’autre signautre signéé par le client avec la mention par le client avec la mention «« rereççu leu le »» et et 

date).date).



Le prix de lLe prix de l’’abonnementabonnement

Dans un abonnement il y a forcDans un abonnement il y a forcéément au moins 4 rendezment au moins 4 rendez--vous vous 

par an: par an: 

1.1. RendezRendez--vous de fin dvous de fin d’’annannéée pour e pour éétudier les dispositions tudier les dispositions 

fiscales fiscales àà finaliser pour lfinaliser pour l’’annannéée en cours.e en cours.

2.2. RendezRendez--vous de milieu dvous de milieu d’’annannéée pour re pour réédiger les diger les 

ddééclarations fiscales.clarations fiscales.

3.3. 2 rendez2 rendez--vous annuels en dvous annuels en déébut dbut d’’annannéée et e et àà la rentrla rentréée e 

scolaire pour revoir les sujets objets de la mission et les scolaire pour revoir les sujets objets de la mission et les 

grands grands ««sujetssujets »» de lde l’’abonnement tels que: la retraite, la abonnement tels que: la retraite, la 

protection personnelle, les protection personnelle, les éévolutions civiles, sociales, volutions civiles, sociales, 

fiscales, fiscales, ééconomiquesconomiques……

Vous décidez du prix en fonction du PPT: moins de 100€/mois 
est une remise.




