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Page de garde
II
Comme je vous le précisais lors de notre premier entretien mes trois missions sont…
Une étude,une analyse puis la présélection  d’une gamme large et pertinente de solutions dans les divers domaines de l’investissement tel que les valeurs mobilières, les solutions d’assurances et de capitalisation, l’immobilier et les solutions dédiées aux entreprises.
Enfin compte tenu de l’innovation constante en matière de produits, j’assure une veille technologique et un suivi personnalisé auprès de chaque client.
III

Sur vos conseils ’ai donc rencontré Monsieur X. Dans un premier temps j’ai pratiqué ma mission d’audit patrimonial sur les quatre dimensions que je vous avais présenté.
IV 
Il ressort de cette étude le plan de gestion suivant. Nous avons commencé par mettre en place avec Monsieur X…
V

 Je vous rappelle les 5 atouts de notre partenariat  vous pouvez d’ores et déjà constater que lors des rendez vous que je viens d’effectuer auprès d Monsieur X je vous ai fait découvrir sous un autre angle votre dossier. Vous pourrez également vérifier en interrogeant Mr X qu’il a apprécié notre intervention puisque il a souscrit une solution qui inévitablement lui donne une vision plus large de vos services.
Afin de tenir mes autres engagements je vous propose de devenir membre de notre club Experts comptables partenaires.
VI

Ce club ne présente que des intérêts pour vous :
Réunion thématique mensuelle 

Une heure d’informations sur un sujet patrimonial spécifique qui vous concerne. Vous pouvez également y assister avec vos collaborateurs directs.

 Des Conditions privilégiées à certains services
Formations - 10 % sur toutes les prestigieux modules de notre institut de formation

Une réduction de 20% sur les Audits patrimoniaux pratiqués auprès de vos clients - 

Lorsque vous investirez par nos soins  vous bénéficierez de Conditions privilégiées sur vos placements financiers

Vous serez convié à une Convention annuelle à la fois studieuse et conviviale.
Enfin pour vous dédommager de votre engagement et du temps que vous nous consacrez nous tenons à votre disposition une comptabilité en fonction du volume d’affaires générées  sous forme de points ouvrant droit à des cadeaux ou des rétrocessions d’honoraires.
Il suffit de signer ce document.
VII

Je vous félicite et je tiens à vous dire combien je suis satisfait et confiant dans notre partenariat aussi productif qu’essentiel.

Afin de développer notre collaboration quel est le second dossier dont je dois m’occuper ?
