TEST NOUVELLE PRESENTATION
16 PROJETS de cession / acquisition :

( 5 Projets de repreneurs (dont 1 Reprise Par le Salarié)

( 1 Reprise familiale (Sté d'électricité)

( 4 Croissances externes 
( 6 Cessions (dans les secteurs informatique, alimentaire, téléphonie, ressources humaines, communication, cosmétique)
+

( 1 Créateur de cabinet d'esthétique

+

( 1 Trésorerie d'entreprise

Et 

( 5 cabinets comptables à revoir 


(dont 1 qui a donné le nom d'un dossier et 2 pistes de réflexion, 

           3 prescriptions dès le 1er rdv.)

= 23 rendez-vous avec la nouvelle présentation
Vente de solutions démystifiée aux yeux du client et des prescripteurs

Valorisation du métier de conseiller

Niveau d'affaire supérieur

+ 14 clients de Lambro à transformer

+ 19 rendez-vous de suivi sur les dossiers en cours et clients personnes physiques.

Soit un total de 56 rendez-vous.

