A :
Maryse Estienne, Nigel Henton
De :
Jean Saint-Cricq

Cc :
Gérard Pilley, Evelyne Revellat.

Date :
12 juillet 2010,

Bonjour Maryse, bonjour Nigel.

Ce petit mot pour préparer notre réunion du 19 juillet avec Philippe Laratte et le représentant (et dirigeant) du fonds Milestone, à Ashford..

Sujets qui seront abordés :

1. chiffre d’affaires à fin mai 2010,
2. résultat à fin mai 2010,

3. le volume, CA des 3 dernières années par marque,
4. le volume, CA des 3 dernières années par secteur,

5. le volume, CA et MB par marque/référence/secteur,

6. perspectives France 2010,

7. perspectives export 2010,

8. Sell in et sell out,

9. le pipe line des nouveaux produits et/ou lancements en cours.

10. Nature Plus en chiffres :

· Volume et CA des 3 dernières années,

· Volume et CA de l’année en cours,

· Volume et CA par rapport aux engagements du contrat,

· L’incidence du taux de change Euro/Dollar,

· Analyse de la pérennité du contrat Nature Plus,(le contrat Nature Plus est un point « regardé » avec beaucoup d’attention par le fonds car la MB qu’il représente est conséquente. Voir ci-dessous la stratégie que nous proposons vis-à-vis de ce contrat).

11. Lily of the Desert : idem Nature Plus,

12. Immobilier :

· qui possède quoi?
· Valorisations?
· Montages et financements possibles.

13. possibilité d’un Crédit Vendeur.
Commentaires :

Certains éléments des n° 5, 8 (sell-out), 9, 10, 11 et 12 nous manquent pour l’instant, mais je suis sûr qu’ils sont disponibles chez vous.
Bien cordialement. Au téléphone quand vous voulez.
Jean Saint-Cricq
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