QUESTIONS TRANSACTION PHARMACESSACQ
1, Périmètre de l’opération :

- quels sont les éléments mis en vente ?


- société PHARMACESSACQ ?


- autre société ?


- immobilier en direct ou en Société ?


-…

- détails comptables sur ces éléments : notamment liasses fiscales et consolidation, actionnaires, superficies et localisation de l’immobilier.
- situation intermédiaire 2011.

- structure humaine du périmètre en cession et renseignements sur les contrats de travail : type, date d’entrée, rémunération, fonctions, parachutes.
2, Activité d’intermédiation de cessions/acquisitions de pharmacies :
A, description du « marketing model » :

· Construction du chiffre d’affaires (nombre de mandats, commission/mandat, durée d’un mandat, responsabilités, pérennité du chiffre d’affaires)

· Données de marché,

· Force de vente et performances : comment va-t-on chercher une affaire ?

· Entretien force de vente : nbre de vendeurs, recrutement, rémunération, formation, prospection.

· Publicité et son impact.

· Concurrence : spécialistes et généralistes.

B, description du « business model » :

· Construction du résultat net.

· Frais fixes , frais variables.

· Constitution, fonctions et coût du back office.

· Recours à la sous-traitance.

3, Autres questions :

· Prix demandé et sa justification.
· Pourquoi le périmètre est-il en vente ?

· Accompagnement des acquéreurs.
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