
                   Fiche-projet à compléter (merci de « tenir » dans la page) 

 
Date 2 / 12 / 2010  

Nom du projet : EONA (Essential Oils Naturally Active) 

Activité : Laboratoire d’Aromathérapie et de produits de Massage à base d’Huiles Essentielles pour les 
professionnels de santé 

Nom de la Société : Laboratoires EONA – Constituée le : 27/01/1988    
Adresse du siège de la Société : ZA DU CHENET – BP 15 - 91490 MILLY LA FORET  

Nom, prénom, Dirigeant & Porteur : BERLIE, Laurent - Tél. fixe : 01 60 78 93 03 - Portable :06 77 04 08 37                                

E-mail : laurent.berlie@eona-lab.com Equipe dirigeante (joindre les CV, si non fournis par ailleurs) 

 
Description du produit ou service proposé : 2 gammes : 1/ EONA : 100 huiles essentielles (à 80% bio), 15 huiles  

végétales, complexes de diffusion, 2/ PHYTODERMIE PRO : gels, crèmes et huiles des massage aux huiles essentielles. 
Produits leaders : gel cryo (gel avec une action de froid, anti-douleurs musculaires), gel jambes, dermoneutre (crème de 
massage hydratante), gel confort (gel anti douleur rhumatismale), huile de massage relaxante bio. 

 
Innovation - brevets  
*Portefeuille d’une dizaine de marques (dont EONA, PHYTODERMIE, DERMASPORT, KINEGEL, INOVESSENCE…) 
* Nouveauté 2010 : Brevet, prototypes et première série industrielle commercialisable d’un diffuseur d’huiles essentielles, 

électronique programmable par système Venturi, marque INNOVESSENCE. 
 
Modèle économique  
Modèle de VPC (Vente par Correspondance) à des professionnels de santé. Moyenne de 2,5 commandes annuelles à 140 € HT 
pour 3.000 professionnels de santé (5 .000 kiné sur 2 ans). CA réalisé à 80% auprès des kinésithérapeutes, démarchés par 4 
télévendeuses et livrés directement du laboratoire. Prix de revient des ventes = somme des achats de mat. Premières, 
marchandises et sous-traitance. Marge brute de 65% du CA pour la vente aux professionnels de santé ; de plus de 70% pour la 
vente directe au Grand public. Frais de marketing, force de vente (télévendeuses), logistique (6% du CA), salaires et frais 
généraux siège viennent en déduction de la marge brute pour former le Résultat d’exploitation (EBIT). 

Potentiel de développement estimé  

 Année 1 Année 2 Année 3 Commentaires 

Chiffre d’Affaires (k€) 2110 3050 4095 Augmentation de la pénétration Kinés, grands comptes 
(maisons de retraite, réseaux matériel médical) 

Résultat Net (k€) 32 100 322 Point mort en 2010, frais de structure fixes 

Le  CA Année 5 s’élèvera à 5000 k€. 

 
Montant recherché auprès des Business Angels :  200k€                      Date de closing : janvier 2011 

Montant recherché auprès d’autres sources : banques : 200k€ 

Aides obtenues : subventions Coface 

Futures levées de fonds (dates, montants) : pas prévues pour l’instant. 

Nombre d’emplois : actuel :13     à 3 ans : entre 15 et 20. 

Comment avez-vous connu l’existence de Club Invest 77 ? Annuaire 
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