Par le biais d’une loi, 

nous allons offrir à nos investisseurs de faire un placement avec les mêmes avantages qu’un placement classique,

mais dans un cadre fiscal privilégié.

La loi va nous permettre :

·  de payer moins d’impôts sur les intérêts perçus ;

·  de transmettre les capitaux hors droits de succession ;

· tout en gardant la souplesse et disponibilité d’un placement classique.
Le pôle Produits Bancassurance développe ses compétences sur 3 axes :

1er axe : Analyse fiscale et financière :

Car à placement égal, il va falloir chercher la fiscalité minimale.
Mais il ne faut pas, sous prétexte de peu de fiscalité, faire un mauvais placement,

 2ème axe : Sélection et négociation :

Nous sélectionnons les meilleurs partenaires, unanimement reconnus, selon trois critères : leur sérieux, la garantie financière, la qualité de leur suivi.

De par le volume que nous représentons, nous pouvons les mettre en concurrence et négocier le meilleur service pour nos clients.

 3ème axe : Distribution et conseil :

Aujourd’hui, on se rend compte qu’énormément de clients sont intéressés par ce  concept ; leur seul souci, c’est d’obtenir un service souple, simple où ils ne s’occupent de rien.

Voilà ce que je vous propose pour le bon déroulement de notre entretien :

1. D’abord, je vais illustrer le fonctionnement de ce type de placement,

2.  Ensuite, je répondrai à vos questions,

3. Si cela vous convient, je serai à même de vous faire une proposition concrète adaptée à votre situation financière et fiscale,

4. Et ensemble, nous sélectionnerons un support qui correspond à vos besoins.

Je vais illustrer les différents avantages de ce placement :

1er avantage : La liberté et les possibilités qui vous sont offertes :
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Vous ouvrez votre compte par exemple aujourd’hui,

Vous pouvez le conserver sans aucune limite dans le temps, 
Vous seul décidez de la durée, 
Vous versez et retirez quand vous le souhaitez, si vous le souhaitez, comme vous le souhaitez.

Pour placer votre argent, vous avez trois possibilités :

1. Vous disposez d’un capital et vous désirez le faire fructifier sans prendre les intérêts aujourd’hui.
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2. Vous disposez d’un capital et vous désirez percevoir les intérêts.
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3. Par des versements successifs, vous désirez vous constituer un capital.
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2ème avantage :  Fiscalité Transmission.

La fiscalité est un point essentiel, étant bien entendu que vous pouvez conserver votre placement le temps qu’il vous plaira.

Prenons deux hypothèses :

* 1ère hypothèse : Vous souhaitez percevoir vos intérêts dès la première année :

Exemple :

Vous placez 100 000 € dans un placement bancaire traditionnel à 5% par an soit  

100 000 x 5% = 5 000 € à déclarer

Vous placez ces mêmes 100 000 € chez nous.

Gardons la même hypothèse à 5% par an.

Vous allez percevoir 5 000 € d’intérêts mais vous n’aurez que 250 € à déclarer.
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. Pourquoi seulement 250 € au lieu de 5 000 € ?

Il s’agit d’une règle fiscale que nous aborderons tout à l’heure

* 2ème hypothèse : Vous souhaitez percevoir vos intérêts après avoir laissé fructifier votre capital pendant 8 ans.

Vous allez pouvoir prendre jusqu’à :

- 9 200 € d’intérêts par an pour un couple marié.

- 4 600 € d’intérêts par an pour un célibataire.

Sans aucun impôt si ce n’est les CSG-CRDS auxquelles tous les revenus sont soumis.
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Parlons maintenant de la transmission, là aussi un avantage important :

Les clients ayant versé avant 70 ans vont pouvoir transmettre :

A chaque bénéficiaire de leur choix 152 500 €, sans qu’ils n’aient rien à verser au titre de l’impôt sur la succession.

Exemple :

Un client fait un placement avec nous. Le jour de son décès, il a 305 000 € sur son compte. Imaginons qu’il ait choisi deux bénéficiaires, ses deux enfants par exemple, chacun d’eux se verra remettre 152 500 € sans aucun impôt.
 152 500 €  par personne  Bénéficiaire1 : Droits de Succession = 0

 152 500 €  par personne  Bénéficiaire2 : Droits de Succession = 0
Resultat : 305 000 € transmis sans aucun droits de succession.

Et pour les versements effectués après 70 ans, bien qu’étant différentes, les conditions d’exonération sont très intéressantes.
3ème avantage :  La performance 

Dans un placement, il y a 3 axes qui généralement sont contradictoires :
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Prenons deux exemples :

Le livret A de la Caisse d’Epargne, c’est sûr, disponible mais aujourd'hui plus personne ne peut se satisfaire de sa rentabilité.

A l’inverse, prenons une action : c’est disponible, je vends quand je veux, ça peut être très rentable mais la sécurité est aléatoire.

Ce que nous avons réussi à faire :

C’est à composer au sein d’un même placement le meilleur compromis possible,entre sécurité, rentabilité et disponibilité en fonction de vos objectifs.
La sécurité :

C’est quoi ? C’est ne pas mettre son argent n’importe où :

Le pôle Produits Bancassurance a sélectionné de grands groupes à la solidité financière éprouvée, des grands groupes qui ont fait leurs preuves dans le temps.

Par exemple : Rothschild, Invesco, La Société Générale, Oddo Pinatton, La Mondiale, Generali, Richelieu Finance, JP Morgan Fleming AGF, Allianz…

La disponibilité : 

C’est quoi ? C’est pouvoir disposer de la totalité de votre argent sans aucune pénalité.

Nous nous interdisons de sélectionner une société qui ne respecterait pas ces critères.
La performance :

C’est quoi ? Plus que de rentabilité, je préfère parler de performance.

La performance, c’est vous qui allez la faire.

Votre placement, vous allez pouvoir le constituer en fonction de 4 sensibilités.
1ère sensibilité : 

Vous faites un placement aujourd’hui en sécurité totale et vous aurez la certitude d’avoir chaque année un peu plus que l’année précédente.
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Ne vous attendez pas à avoir une rentabilité exceptionnelle, même si elle sera meilleure qu’un placement traditionnel.

C’est le fonds en euros.
2ème sensibilité :

Vous pouvez aussi choisir une meilleure rentabilité que la première sans pour cela prendre de risque pour votre capital.

Nous allons donc nous situer sur un support prudent où l’objectif sur une période de 2 à 3 ans est de battre la performance du fonds en euros.
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C’est le profil défensif.

Fond Sécurité ou défensif
3ème sensibilité : 

Vous pouvez aussi choisir de placer votre argent sur un support qui est un juste équilibre entre le dynamisme et la sécurité. 
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C’est le profil équilibré.

4ème sensibilité : 

Et enfin, vous pouvez choisir de vous tourner résolument vers le dynamisme, c’est-à-dire obtenir une meilleure performance sur le long terme en acceptant de voir votre capital fluctuer.
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C’est le profil dynamique ou offensif.

En fait, trois paramètres vont présider aux choix des différents supports :

Votre âge : on ne va pas placer son argent de la même manière si on a 20 ans, 40 ans ou 80 ans.

Votre besoin de disponibilités : on ne va pas placer son argent de la même manière si on en a besoin dans 6 mois pour payer ses impôts ou si on est certain de ne pas en avoir besoin pendant 15 ou 20 ans.

La sensibilité au risque qui varie en fonction de chaque individu :

C’est-à-dire que pour gagner plus sur le moyen-long terme, je suis prêt à voir mon capital fluctuer. C’est-à-dire accepter qu’il baisse par période. Cela fait partie de la vie normale du placement.

Bien évidemment, si vos objectifs changent, on pourra changer la sensibilité de votre placement.

N’oublions jamais une règle simple, plus on monte la sensibilité du placement, plus on doit se diversifier (on ne doit pas mettre ses œufs dans le même panier).
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Sur le long terme, le fonds dynamique génère plus d’intérêts que l’équilibre qui

en génère plus que le sécurité qui en génère plus que le fonds en euros.
Rôle et avantages du pôle Produits Bancassurance :

Le rôle :

Quel est le rôle du pôle Produits Bancassurance dans cette opération ?

 ( Négocier les meilleures conditions,

 ( Sélectionner les meilleurs partenaires et les meilleurs supports,

 ( Assurer le meilleur suivi de votre placement,

 ( Vous donner la possibilité de changer          l’orientation de votre placement dans le temps.

NB : Les arbitrages se font lors d’un changement d’objectifs, et non sur un changement de performance.

Les avantages :

La question à se poser : quel va être le coût de cette opération ?

Il existe en fait deux types de distribution qui engendrent deux types de coûts.

1er type de distribution :

les réseaux classiques, ce sont les réseaux traditionnels :

Agents généraux, réseaux d’agence,salariés.

Forcément, ce type de distribution engendre des frais fixes importants,pourquoi ?

Que le commercial vende ou ne vende pas, cela engendre des frais fixes incompressibles : salaires, charges, location de structure…

2ème type de distribution :

 les réseaux indépendants, c’est-à-dire Nous.

Nos rapports avec la compagnie sont inversés :

Un salarié est obligé de vendre ce que lui impose sa compagnie,

Nous, notre relation avec la compagnie est une relation de client à fournisseur.

Et si le support ne correspond pas à ce que nous sommes en droit d’attendre pour notre client, nous sommes libres de changer de fournisseur car nous ne vivons que de la satisfaction de notre client.

De plus, étant présents sur plusieurs secteurs d’activités du placement financier, 
nous ne sommes pas condamnés à vendre un produit unique.

Les frais de structure du conseiller indépendant :

Ne sont pas supportés par la compagnie,

Et de ce fait, les frais fixes sont réduits.

L’indépendant est rémunéré à la prescription de la même manière par l’ensemble des fournisseurs.

Chronologie de l’investissement

Aujourd’hui, on remplit le bulletin de souscription.

Vous établissez un chèque à l’ordre de la compagnie.

Je vous laisse immédiatement le reçu de votre premier versement.

Vous allez recevoir de la part du pôle Produits Bancassurance une lettre de confirmation vous remerciant de la confiance que vous voulez bien nous témoigner.

Vous recevrez vos documents définitifs directement (30 jours).

Chaque année, ou à votre demande, vous recevrez un relevé qui vous informera de la situation de votre compte.

Et bien évidemment, nous nous verrons régulièrement dans le cadre de cette opération et des opportunités que vous pourriez saisir avec le groupe.

[image: image13]

[image: image14]
5%























250





5000





100 000





100 000





5000





5000





5%





8 ans





0





SECURITE





DISPONIBILITE





RENTABILITE





F euros





F Sécurité ou défensif





F euros





F Equilibre





F Sécurité ou défensif





F euros





F Dynamique ou offensif





F Equilibre





F Sécurité ou défensif





F euros








F Dynamique ou offensif





F Equilibre





F Sécurité ou défensif





F euros









































Date d’ouverture�� du compte





Réseaux traditionnels























1 fois/an





J + 30





J + 10





Aujourd’hui





Situation du�Compte





Contrat�Définitif





Lettre de �Confirmation





Demande�Souscription





Réseaux Indépendants





Frais de gestion





Frais de gestion





          Droit d’entrée                          





            Droit d’entrée





Droit de sortie





Droit de sortie = 0





NB : Pour fidéliser un client, on n’a que deux manières : la satisfaction ou la contrainte





Chez nous, jamais de droit de sortie, et comme il n’y a pas de droit de sortie, on est condamné à satisfaire notre client.





NB : Dans les deux cas, ce sont les frais conservés par la compagnie pour gérer les capitaux confiés. Ils sont transparents pour le client car sur les documents qu’il reçoit, la performance est nette. 





Ces deux types de distribution engendrent deux types de coûts :









































