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CONTRAT

DE

PARTENARIAT
----
( NOM DE LA SOCIETE)

Entre :

La société GCO SECURITE France, S.A.S. au capital de 60.000 €, 

dont le siège social est situé au 5 rue Olof Palme à CLICHY - 92110,

immatriculée au R.C.S. de Nanterre sous le numéro 497 962 878,

représentée par Monsieur Michel BONIS,

agissant en qualité de Président Directeur Général,

utilisateur de la marque  « SECURITY VILLAGE », 

ci-après dénommée « SECURITY VILLAGE»,

d’une part,

et

La société




située  (adresse)

immatriculée au R.C.S. de ________ sous le numéro __________,

représentée par 



agissant en qualité de


     ci-après dénommée “LE PARTENAIRE”
d’autre part,
PRESENTATION DE SECURITY VILLAGE
SECURITY VILLAGE dispose :


en France

· d’un showroom de 750 m2  à CLICHY (92110) 

bâtiment Andromède, 5 rue Olof Palme

· d’un showroom de  ...... m2   à MARSEILLE (13011) 
116 boulevard de la Pomme


en Belgique


- d’un showroom de ....   m2   à WEVELGEM 8560  

  Vliegveld 37

Tous les aspects de la sécurité, tant mécanique, électronique que physique sont exposés dans ces showroom par différents fournisseurs sélectionnés.
SECURITY VILLAGE  met à disposition dans chacun de ses showroom d’un hall d’exposition comprenant :

· un auditorium complètement équipé (pour +/- 50 personnes)
· des salles de réunion
· un bar
· une zone de présentation des produits 
Dans le showroom, toutes les disciplines de la sécurité électronique sont représentées :

· Détection Intrusion électronique

· Détection Incendie électronique

· CCTV (surveillance par cameras)

· Contrôle d’accès

· Sécurité technique

· Protection de l’environnement

Chaque mini stand dispose de présentoirs et de facilités pour communiquer sur les produits en exposition.
Des fournisseurs importants du secteur de la sécurité électronique ont déjà rejoint SECURITY VILLAGE et profitent des installations pour accueillir leurs prospects, leurs clients et leurs équipes commerciales et techniques comme :

General Electric, CADDX, Cosmotron, KALATEL, KILSEN, SENTROL, AVS Electronics, ALARMTECH, Power Sonic, RAMCRO, WIZMART, Av Tech, LG Electronics, VIDEOTEC, FUJINON, KAC, SECURITRON, Apollo, HID, Honeywell, …

SECURITY VILLAGE a établi un concept de présentation unique avec des panneaux de 
1.5 m x 1.5 m et de 1.5 m x 1 m sur lesquels les produits, les concepts et les applications possibles sont présentés aux visiteurs en particulier dans le domaine des :

banques, aéroports, ports, gares, administrations, communes, villes, parkings, bureaux, hôtels, supermarchés, pipelines, grands buildings, maisons privés, appartements etc...

OBLIGATIONS DE SECURITY VILLAGE
SECURITY VILLAGE s’engage à organiser au minimum un événement professionnel par mois en invitant des acteurs du métier sur des cibles spécifiques. L’agenda des événements pour l’année à venir sera systématiquement présenté en début d’année aux partenaires. 

Ces événements se tiendront tant au SECURITY VILLAGE de  Paris, qu’au SECURITY VILLAGE de Marseille ou celui situé en Belgique.
SECURITY VILLAGE garantit :

- une permanence dans ses locaux, les visiteurs spontanés seront accueillis et
   informés sur les différentes possibilités exposées dans les showroom.

- la présence du nom et du logo du PARTENAIRE à l’entrée du showroom.

SECURITY VILLAGE coordonne la communication et récolte toutes les offres liées à un projet spécifique chez les différents partenaires avant de les envoyer aux clients finaux. Pour ce faire, SECURITY VILLAGE doit obtenir un maximum d’informations tant techniques que commerciales sur les solutions apportées par le partenaire, afin d’informer rapidement  les parties intéressées. 

SECURITY VILLAGE contrôle également régulièrement, avec les Partenaires, l’évolution des solutions exposées et leur actualisation. 

SECURITY VILLAGE  garantit de ne travailler qu’avec un seul partenaire représentatif par solution/segment/créneaux de sécurité, et s’engage de façon permanente à continuer ses recherches pour trouver un maximum de partenaires complémentaires et ce dans le but de maintenir une exposition la plus large possible de solutions de sécurité présente sur nos marchés.

Pour se faire connaître du grand public, SECURITY VILLAGE propose, à la carte, des outils de marketing pour les partenaires installateurs tant électroniques que mécaniques avec des cartes de visite personnalisées « SECURITY VILLAGE », des affiches, des documentations, des pages web personnalisées. 

Sur certains de ces outils, SECURITY VILLAGE reprend également les noms des différents partenaires dans le but de donner à l’installateur l’image de marque d’un spécialiste reconnu.

SECURITY VILLAGE s’engage à mettre en évidence sur son site internet le showroom avec interaction des caméras de vidéo surveillance.

SECURITY VILLAGE garantit également la mise à jour de ses propres bases de données pouvant être utilisées par les partenaires pour organiser leurs propres évènements, ces bases de données restant confidentielles. 

En fonction de la cible souhaitée, SECURITY VILLAGE demande un forfait de 450 € pour envoyer les invitations selon une liste établie par le partenaire. 

Le détail des inscriptions est envoyé au partenaire, régulièrement, dans la période qui précède l’événement. 

SECURITY VILLAGE consultera régulièrement ses partenaires afin d’établir le programme de l’évènement et en établira le compte rendu.

SECURITY VILLAGE veillera à ce que la dynamique de communication soit adaptée et bénéfique pour l’ensemble des partenaires.

OBLIGATIONS DU PARTENAIRE

Stand :

Le PARTENAIRE devra faire en sorte que ses produits les plus récents soient exposés et qu’ils soient régulièrement actualisés dans l’espace qui lui est réservé. 

La conception du stand et la présentation des produits devront être soumis à l’approbation de SECURITY VILLAGE.

Panneaux :

Pour maintenir une harmonie dans le SECURITY VILLAGE, le PARTENAIRE s’engage à utiliser les panneaux prévus, conformément aux modalités du contrat. 

Il devra payer la somme de 1 200 € pour la conception de ceux-ci.

Si le partenaire souhaite apporter des modifications sur son ou ses panneaux pour actualiser ses produits, un devis lui sera présenté avant modification.

Après accord, il s’engage à régler la facture correspondante avant le début de la réalisation de ces modifications.

Evènement :

Le partenaire s’engage à organiser au minimum 2 fois par an un événement dans le SECURITY VILLAGE , à ses frais sur présentation d’un devis accepté. 

Les dates et le contenu de l'événement doivent être connus un an à l’avance et communiqués en vue du respect du planning annuel. 

Les activités se feront pendant les heures de bureaux (de 9h à 19h). 

Pour tous les événements organisés au SECURITY VILLAGE, soit par GCO, soit par le PARTENAIRE, celui-ci s’engage à soumettre ses présentations au moins une semaine avant la date de l'événement au responsable du SECURITY VILLAGE. 

Présentations :
Pour ce qui concerne les présentations, nous demandons au PARTENAIRE de bien vouloir respecter des éléments suivants :

· Tous les slides de présentations doivent comprendre le logo du SECURITY VILLAGE.

· Les sociétés non partenaires du SECURITY VILLAGE, ne peuvent en aucun cas  être mentionnées sur les slides des présentations.

· Des produits ou des services concurrents, d’autres partenaires, ne peuvent  pas être présentés ou mentionnés dans ces présentations.

Tout le personnel nécessaire pour cette activité sera payé par la société exposante en fonction d’un devis présenté et accepté. 

En cas d’éventuels dégâts lors d’activités organisées par les sociétés exposantes, une assurance complémentaire sera prise par SECURITY VILLAGE. 
Les frais seront répartis entre les sociétés exposantes et devront être payés à l’avance pour l’année en même temps que les frais d’exposition.

Le PARTENAIRE s’engage à désigner un interlocuteur disponible dans son entreprise pour être consulté à tout moment.

Les frais de fonctionnement normaux, promotion générale, frais de stand et de maintenance s’élèveront à 750 € HT mensuels payables  par trimestre à échoir.

D’autres frais individuels comme : fax, téléphone, secrétariat, boissons, taxis, e-mail,

etc ... seront facturés séparément au PARTENAIRE.   

En cas de non paiement un mois après la facturation, SECURITY VILLAGE cessera le contrat dans les huit jours après une mise en demeure par R/AR, et pourra reprendre l’espace d’exposition du partenaire (le matériel sera mis à disposition).

Le partenaire s’engage inconditionnellement à rester partenaire pendant une période de deux ans. En cas de rupture anticipée du contrat, pour quelle raison que ce soit, même force majeure, il s’engage à payer le montant restant dû jusqu’à l’échéance du dit contrat au prorata temporis. 

PRESENCE COMMUNE ET COORDINATION ENTRE LES PARTENAIRES 
GCO, en tant qu’inventeur du concept “SECURITY VILLAGE”, veillera à la coordination des projets qui seront apportés aussi bien sur un plan national qu’international. 

Il pourra également indiquer un interlocuteur pour le suivi de cette coordination.  

Les partenaires resteront entièrement et directement responsables vis-à-vis du donneur d’ordre pour la complète décharge de responsabilité du Security Village. 

Le rôle de ce dernier étant uniquement de rechercher des projets, de rassembler les parties et de faciliter leur collaboration. 

En échange des projets apportés le partenaire devra payer  à GCO : 
· 3 % sur le CA  HT réalisé 

Ces frais seront facturés mensuellement. 

La commission de 3 % devra être payée avec le premier acompte du contrat définitif. 

COMPETENCE - CONTESTATIONS

Tout litige ou toute contestation relative à l’interprétation ou à l’exécution de notre contrat, même en cas de pluralité de défenseurs, sera de la compétence exclusive du tribunal de commerce de PARIS ou des juridictions parisiennes dans le ressort desquelles se trouve le siège de notre établissement. 

Fait à CLICHY, le  ……………………… en deux exemplaires 

Chaque partie reconnaît avoir reçu un exemplaire ainsi que le plan avec le marquage de son stand. 

Date ……./……../2009

Pour Security Village sprl



Pour …………………………………….

(Tampon, signature et fonction du signataire obligatoire )
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