BEAUTY
SUCCESS

PARFUMERIE &

INSTITUT DE BEAUTE

L'ENSEIGNE N°1 DE LA PARFUMERIE EN FRANCHISE

DES SERVICES EXCLUSIFES
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CENTRALE D'ACHATS

gére les négociations avec une centaine de
fournisseurs du marché sélectif.

PLAN D'ANIMATION DES MARQUES

négocié pour une prise de parole forte
des acteurs du marché vous permettant
de développer votre chiffre d'affaires.
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MARQUE ENSEIGNE

crée la différence auprés de vos clients
avec une marque de plus de 600 références
fabriquées en Europe
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PLATE-FORME LOGISTIQUE

intégrée au groupe Beauty Success
garantissant la qualité des livraisons.
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MARKETING DE L'ENSEIGNE

pour une mise en avant
des temps forts, événementiels et
déploiement de vos actions en local.
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L'INSTITUT DE BEAUTE

fidélise vos clients avec des protocoles
créés exclusivement pour |'enseigne.
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UCCESS,

UN CONCEPT DE QUALITE
PARFUMERIE & INSTITUT

Un parcours client étudié avec la mise en avant d'offres
exclusives de produits (parfums, soin, magquillage...) et de
prestations de services.

Une mise en avant et valorisation des grandes marques
du sélectif

Un savair-faire et un professionnalisme de nos équipes
pour accueillir et conseiller au mieux nos clients.
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DES MOYENS DE
COMMUNICATION EFFICACES

Présence sur les réseaux sociaux pour créer du lien avec les clients et
ameéliorer la visibilité de I'enseigne.

Un site internet enseigne et e-commerce.

Une communication locale et nationale a travers différents médias.

LA FORCE

DES OUTILS MARKETING 25 ANS DE SAVOIR-FAIRE
EN FRANCHISE

Des animations de grandes marques pour générer du trafic et du chiffre ?5% de passion,

d'affaires.

95014— d'expertise,

?5% d'innovation,

Un programme de fidélité avec des offres ciblées, permettant la mise Gbans de succes...
en place d'actions marketing direct via sms, e-mailing et courrier.

Des supports d'animations enseigne pour théatraliser le point de vente.

, , et encore tant a partager !
Des outils permettant des actions web to store.

330 IREE Emplacement

points de vente Surface moyenne Nol

850 K€ trc 150 K€ 2.,2% du CA HT

CA moyen d'un point de vente Apport personne! moyen Redevance enseigne et publicité

17 K€ 7 ans 4 semaines

Formation initiale avec immersion

Droit d’entrée Durée du contrat de franchise .
dans le point de vente

CONTACT : developpement@Dbeautysuccess. fr BEAUTY
SUCCESS
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