
analyse réservations Margaux: 
 
état présent: 
 
 
quelques chiffres 
 

 
SUM de 
heures 

SUM de Prix 
facturé 

 0 0€ 

16,01 1 17€ 

16,02 6 92€ 

16,03 7 108€ 

16,04 10 146€ 

16,05 8 119€ 

16,06 13 184€ 

16,07 5 71€ 

16,08 7 103€ 

16,09 16 232€ 

16,10 25 372€ 

16,11 23 338€ 

16,12 28 402€ 

17,01 18 270€ 

17,02 20 298€ 

17,03 25 377€ 

17,04 30 441€ 

17,05 44 642€ 

17,06 25 375€ 

Total 
généra
l 311 4 585€ 

 
  

 
 
 
 
 
 

 
 

 
  



 
nouveaux forfaits 
1 - Augmentation des ristournes d'achat sur les forfaits 
Forfait Découverte :0% de remise inchangé  
Forfait Bronze :passent de 3,33 à 5% de remise  
Forfait Argent :passent de 6,67 à 10% de remise  
Forfait Vermeil :passent de 10 à 15% de remise  
Forfait Or :passent de 13,33 à 20% de remise  
Forfait Diamant :passent de 16,67 à 30% de remise 
2 - diminution des remises de précocité de réservation. 
En effet ces remises n'avaient de sens que si l'annulation de réservation était 
impossible, (chose que l'on a jamais mise en place) 
Remises à 1 mois : passent de 10 à 5% de remise 
Remises à 2 mois : passent de 20 à 10% de remise 
en effet tres peu de réservations profitent de ces ristournes de précocité qui sont 
peu adatée à votre 
type de business 

 

 
 
application aux données actuelles 

 
 

 
 


