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Votre devenir professionnel et personnel?
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Vous vous interroger a propos de :

e \Votre stratégie face a I'évolution probable du
nombre de Pharmacies en France,

e Votre fonds de commerce, sa valeur,
son évolution,

e Votre parcours professionnel en relation avec
celle de votre fonds de commerce et ses murs,

e Lagestion de votre immobilier (murs de Phar-
macie) au service du développement de votre
fonds de commerce, »‘j‘_

e Comment accélérer votre carrigre ou la
sécuriser ?

e Comment faire face a la nécessité impérieuse
d’accroitre la taille de votre Pharmacie ?

e Comment la vente de vos murs peut vous aider ?

Etudes Economiques et Prospective de votre profession et
de votre avenir personnel,

Un accompagnement adapté une analyse sur mesure dont
les éléments reposent sur quatre fondamentaux :

STRATEGIE
Préparation de votre Business Plan,
Valorisation de votre Fonds de Commerce,
Diversification (parapharmacie,.gosméﬁgygs, orthopédie...)
Valorisation de votre Immobilier,
Formation du chef d’entreprise.

IMMOBILIER
Nous achetons vos Murs,
Nous devenons votre P ur.
e j

FONDS DE COMMERCE
Nous trouvons le Fonds de'Comme;ce adapté a vos ambi-
tions, 1B
Nous vendons votre Fonds de pg?nmerce.

FINANCES
Levée de Fonds Propres,
Re-Financement,
Financement,
Bilan Professionnel Patrimonial Dynamique
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Avec des méthodes, un soutien et une structure pour :

e Acquérir, dés maintenant, une pharmacie plus impor-
tante pour faire face a la concentration a venir,

e Consacrer la totalité de votre capacité d’investisse-
ment a votre fonds de commerce.

£ 0
Propriétaire de vos Murs
e Augmentez votre chiffre d’affaire, en restant sur place,
ou en acquérant, plus tot que prévu, une Pharmacie

~ plus importante

e Financez efficacement votre projet de croissance, grace
a la cession de vos murs,

e Gagnez 15 000 a 25 000 €/an supplémentaires, selon
votre dette actuelle

e  Réduisez votre dette bancaire en étant locataire de vos
murs.

Achetez une Pharmacie plus importantepour un méme apport

e Lacquisition de votre seul fonds de commerce et la lo-
cation de vos murs vous permet de consacrer la totalité
de votre investissement a votre outil de travail afin d’en
accroitre la rentabilité.

e Un gain additionnel d’environ 15 000 a 20 000 €/an est
réalisable.

Vendez votre Pharmacie plus facilement

e - Allégez le prix de la cession, accroissant ainsi le
nombre H'acquéreurs potentiels et en augmentant la
rentabilité de I'acquisition de votre confrere.

e Un montage juridique et financier simple et éprouvé,
I’wexternalisation de I'immobilier professionnel» vous
permet de financer vos projets, faciliter votre vente ou
achat de Pharmacie, tout en améliorant ainsi significa-
tivement votre revenu.




